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INFORMA 


Agricultura y Ganaderia 
LA PRODUCCION DE ARROZ EN CALIFORNIA 


Por el Sr. Secretario Eugenio Pesqueira, del Consulado de México en San Francisco, California, EB. U. 4. 


LA PRODUCCION DE ARROZ 
EN CALIFORNIA 


ee iis ta Benin te etctn ns Ge te 
Kains, especialista wy cultura de los 
Estados Unid 


ios). 
GENERALIDADES 


El arroz es un alimento bfsico de la huma- 
nidad: tiene la historia mds larga entre los 
diversos productos alimenticios consumidos 
por el hombre; muy pocos productos han afec- 
tado tan profundamente a los pueblos, y su 
significado social y econémico es enorme... 

Como fuente de energia humana, los granos: 
forman el grupo m4s importante; de entre 
ellos, el arroz y el trigo son, sin duda alguna, 
los de mayor consumo, y, juntamente con el 
maiz, forman el grupo mayor, de acuerdo con 
el valor y la importancia de su produccién. El 
filtimo de éstos se usa mucho como alimento 
de ganado, pero el trigo y el arroz le aventa- 
jan enormemente como alimento para la huma- 
nidad. A pesar de que la produccién de arroz y 
la de trigo son practicamente iguales, por lo 
que respecta al valor y volumen total de la pro- 
duccién, el nfiimero de personas que depende 
del primero como base para su alimentacién es 
mucho mayor, en cuanto al nfimero de produc- 
tores y consumidores de este grano en conjun- 
to, y en el lugar que, en los pueblos consumi- 
dores de arroz, éste tiene, pues es mis impor- 
tancia que el que ocupa el trigo en los paises 
consumidores de este cereal. 

A pesar de que ambos granos son esenciales 
como alimento, el arroz se diferencia del trigo 
en cuanto a la localizacién de centros de pro- 
duccién y consumo: el trigo es practicamente 
un producto universal, consumido en todas par- 
tes, mientras que el arroz es predominantemen- 
te asidtico u oriental; la India, Jap6én, China 
y las islas adyacentes producen y consumen el 
95% del arroz mundial. 

El origen del arroz se remonta hasta épocas 
muy lejanas: se puede decir con certeza que 
ya era conocido en China y la India tres mil 
afios antes de Cristo; su cultivo se fue exten- 
diendo gradualmente a las zonas tropicales y 





a las templadas de Europa. Su introduccién en 
los Estados Unidos se Mevé a cabo a princi- 
pios del siglo XVII, cuando se establecieron 
los primeros cam arroceros en lo que son 
hoy los Estados de Virginia, Carolina del Nor- 
te y Carolina del Sur; y fueron estas regiones 
los principales centros productores hasta antes 
de la Guerra Civil de 1862. A partir de esa 
fecha, la produccién principal se desplazé6 gra- 
dualmente hacia los Estados de Luisiana, Te- 
xas y Arkansas, los que aun continfan siendo 
los de mayor producci6n en los Estados Unidos. 

Muy pocos consumidores se dan cuenta de 
que existen varias clases principales de arroz, 
y varios miles de variedades de estas grandes 
divisiones. Sin embargo, el arroz se puede divi- 
dir en dos grandes grupos: comén, o no gels- 
tinoso, y gelatinoso. El primero se caracteriza 
porque, al ser sometido a cocimiento, sus gra- 
nos permanecen perfectamente separados, y 
representa el de mayor produccién y consumo 
en todas las regiones del mundo. El segundo, 
gelatinoso, es exclusivamente asiftico, y forma 
una masa compacta al cocerse; se usa por los 
pueblos orientales para la confeccién de panes 
y platillos regionales. 

De acuerdo con el método de produccién, el 
arroz también se puede clasificar como de tie 
rras altas o bajas: el primero se produce sin 
irrigacién alguna, mientras que el segundo, 
cualquiera que sea el tipo de grano, es pro- 
ducido a base de irrigacién, siendo por mucho 
el més importante. Asimismo se puede clasifi- 
ear, por Gltimo, de acuerdo con el tamafio del 
grano: grande, mediano y chico. La totalfdad de 
la produccién de los Estados Unidos es no ge- 
latinoso y de tierra baja; en los Estados del 
Sur predominan los granos grande y mediano, 
mientras que en California el pequefio es el 
m4s comdn. 


REQUISITOS PARA LA PRODUCCION 
DE ARROZ 


Para obtener buenos resultados, el arroz re- 
quiere determinadas condiciones de suelo y cli- 
ma: durante la época de crecimiento se deben 
registrar temperaturas altas, disponer de agua 
abundante, de un sistema efectivo de drenaje 
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y, sobre todo, de tierras impermeables. El me- 
jor tipo de tierra, aunque a veces dificil de cul- 
tivar, es el compuesto por una capa de 
arcilla, que seca ripidamente y ite el uso 
de maquinaria pesada durante la cosecha. 


REGIONES PRODUCTORAS 
EN CALIFORNIA 


Los requyisitos de calor y agua son, sin du- 
da alguna, los principales, y los que determi- 
nan las zonas de produccién: las regiones tem- 
pladas, pues, son menos favorables que las 
tropicales o semi-tropicales, y la gran canti- 
dad de agua que se requiere excluye en forma 
total toda clase de zonas desérticas, fridas o 
sin humedad. 

Estas restricciones naturales han dado por 
resultado que la prodnccién de arroz en el Es- 
tado de California se concentre en dos regio- 
nes | neene oa los valles de Sacramento y 
San Joaquin. La superficie de tierra dedicada a 
la produccién de arroz en el valle de Sacra- 
mento siempre ha sido la mayor, y actualmen- 
te representa el 90% del 4rea total en el Es- 
tado de California: su suelo es de consistencia 
pesada, las temperaturas en verano siempre 
son altas, y los rios Pluma (Féather) y Sa- 
cramento proporcionan agua oportuna y abun- 
dante. 

Las condiciones que imperan en los dos va- 
Iles mencionados son esencialmente favorables 
para la produccién de arroz de grano pequefio, 
debido a que este tipo especial requiere und 
estacién cMilida menos larga para madurar, y 
también a que las noches no son suficientemen- 
te calurosas para poder producir los tipos de 
grano grande. El arroz especial que se siem- 
bra en estas regiones se conoce vulgarmente 
como “Perla de California” (California Pearl), 
y 8a principal variedad, Calora, ha sido la mis 
popular pntre los agricultores desde 1920. 


: 
PROPIEDAD DE LAS TIERRAS 
PRODUCTORAS DE ARROZ 


El régimen habitual en las tierras produc- 
toras de arroz es algo diferente del que se usa, 
en general, en estas regiones, tiene ciertas ca- 
racteristicas que les son peculiares: 1) el arroz 
no requiere atencién durante la época de des- 
arrollo; 2) la mayor parte de los ¢ultivadores 
de este grano se ha especializado, y se dedica a 
su cultivo en forma exclusiva ; 3) los campos de 
arroz, siempre inundados, no son propios pa- 
ra granjas habitadas; 4) el arroz nunca es sem- 
brado en la misma tierra afio tras afio: en 
épocas normales, se deja descansar la tierra 
cada afio o cada dos afios cuando m4s; 5) gran 
parte de las tierras pobres se dedica al culti- 
vo del arroz y luego se abandona. 


Como consecuencia, la mayor parte de los 


aunque muchos de ellos cultivan con su equipo 
propio y residen en la regién en forma per- 
manente. Generalmente, al propietario de la 
tierra corresponde una tercera parte de la co- 
secha, y el aparcero deberd aportar los gastos, 
trabajo, agua y equipo necesarios. Los contra- 
tos son casi siempre por el ree de un afio, 
ya que no es recomendable la produccién con- 
tinua de arroz en la misma tierra. 

El alto costo de la siewbra, fertilizacién y 
cosecha hace que, para la mayor produccién de 
arroz, se requieran préstamos refaccionarios y 
de financiamiento. Los agricultores de mfs 86- 
lida reputaci6n pueden obtener préstamos de 
carfcter personal, aunque los bancos casi siem- 
pre exigen, como garantia, la facultad de po- 
der disponer de la cosecha y del equipo en caso 
necesario. En la actualidad, la concesién de 
esta clase de créditos est4 dividida entre las 
asociaciones y agrupaciones de agricultores y 
las instituciones de crédito, y no representa 
problema para la mayor parte de los agricul- 
tores. 


METODOS DE PRODUCCION 


Como el arroz permanece sumergido en el 
agua la mayor parte de la época de crecimien- 
to, las correctas preparacién y nivelacién de 
la tierra son sumamente importantes: peque- 
fios diques o barreras deberfin construirse a 
intervalos fijos, para conservar el agua en un 
niyel uniforme. Poco antes de sembrar, la tie- 
rra debe ser arada, y los fertilizantes deberfn 
aplicarse durante la primera parte del creci- 
miento. En California, tanto la siembra como 
la aplicacién de materias fertilizantes se hace 
por medio de aeroplanos desde el afio 1930, 
procedimiento que ha dado magnificos resulta- 
dos, sobre todo por lo que toca a la extirpa- 
cién de hierbas y plantas pardsitas. En las re- 
giones arroceras del Estado de California, el 
arroz permanece constantemente sumergido en 
agua durante un término de tiempo que varia 
entre 90 y 140 dias, por lo que es absolutamente 
indispensable contar con agua abundante, fac- 
tor que, como ya se dijo, ha determinado la 
localizacién de las tierras dedicadas princi- 
palmente a este cultivo en los valles de Sacra- 
mento y San Joaquin, que tienen agua a dis- 
crecién y un magnifico y completo sistema de 
irrigaci6n. 

Durante el crecimiento, el arroz deber4 per- 
manecer sumergido en el agua a una profundi- 
dad de 4” a 8”, y, para obtener una cosecha 
abundante y de alta calidad, se deberA también 
tener especial cuidado, dos semanas antes de 
la cosecha, cuando el arroz ha alcanzado su 
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pleno desarrollo y los tallos se han inclinado 
totalmente, en secar la tierra, para poder co- 
secharlo con maquinaria pesada. Al cosecharse, 
el arroz contiene casi un 25% de humedad, y 
para poder almacenarlo con seguridad habra 
que esperar hasta que contenga solamente un 
10 6 15% de humedad; antiguamente se po- 
nia a secar en el suelo, pero en la actualidad 
se utilizan mdquinas especiales, que lo secan y 
limpian simulténea y automAticamente. 

Antes de que el arroz pueda ser lanzado al 
mercado, el grano deberd ser limpiado y puli- 
do: esta operacién difiere totalmente del proce- 
dimiento seguido com otros granos, ya que con 
el trigo, por ejemplo, el grano deberé pulveri- 
zarse totalmente, mientras que el de arroz de- 
berf permanecer completo y entero, para ob- 
tener un precio mas elevado; por eso se requie- 
re un proceso delicado, que no rompa ni des- 
truya los granos de la. planta. Después de 
haber removido la céscara, el grano deberé ser 
pulido y seleccionado de avuerdo con su ta- 
mafio, 


CONSUMO DEL ARROZ DE CALIFORNIA 


Dos factores principales afectan al consumo 
de la cosecha de arroz de California. El pri- 
mero es el pequefio consumo de arroz por parte 
de los habitantes de los Estados Unidos: en 
1939, el promedio anual fne de 5.6 libras por 
cabeza, y se estima que ahora ha disminuido 
esta cantidad a 4.5 libras, mientras que el con- 
sumo industrial de trigo es superior a 200 li- 
bras anuales; en algunas regiones de China e 
India el consumo anual de arroz es mis de 
400 libras por habitante. El segundo de estos 
factores es la preferencia del piiblico norte- 
americano por los granos de tamafio grande. 

Los compradores mfs estables del arroz 
producido en California han sido hasta ahora 
los empacadores de cereales, qujenes consumen 
una tercera parte de la produccién total; el 
resto se vende localmente y en los Estados de 
la Costa del Pacifico, o se exporta al extranje- 
ro. Las abundantes cosechas de los Estados del 
Sur han restringido enormemente el mercado 
en los Estados Unidos para el producto cali- 
forniano. El arroz quebrado o de grano muy 
pequefio se utiliza en forma principal para la 
fabricacién de cerveza, para lo que se destina 
la cuarta parte de la produccién total; el res- 
to se vende al menudeo en los Estados de Ca- 
lifornia, Oreg6n y Washington, y se exporta a 
Hawai (que con su poblacién de origen asia- 
tico constituye un amplio mercado) y a Puer- 
to Rico. Antes de la altima guerra, se expor- 
taba arroz californiano a Cuba, Suiza y Fi- 


lipinas, pero en los Gltimos afios las exporta- 
ciones han disminuido hasta ser casi nulas. 


EL FUTURO DE LA INDUSTRIA 


Como para una infinidad de productos 
agricolas, el-afio 1950 puede ser vital para la 
industria arrocera, no sélo en California, sino 
en todos los Estados Unidos. A causa de la 
guerra y los subsidios concedidos por el Go 
bierno federal; se registraron aumentos muy 
considerables en la produecién de arroz y en 
la superficie de tierra destinada a este culti- 
vo, pero la demanda total con toda seguridad 
disminuiré sensiblemente, y la produccién de 
otros paises, ya normalizada, harfé sin duda 
que las exportaciones se reduzcan a su mini- 
mo, Los afios venideros deberan dedicarse a 
seleccionar los mejores tipos de grano y a me- 
jorar los métodos de produccién, para que los 
agricultores del Estado de California pue- 
dan seguir operando en buenas condiciones. 

Si California desea conservar una impor- 
tante produeccién arrocera, deber4 tratar de 
obtener un grano de tamafio grande: los resul- 
tados conseguidos con el llamado Calrose hasta 
ahora han sido muy satisfactorios, aunque to- 
davia habr& que esperar a conocer algunas de 
sus cualidades industriales y comerciales. Sin 
embargo, para poder ocupar un lugar promi- 
nente como regién productora de arroz, Cali- 
fornia deberf, de preferencia, buscar la forma 


‘de estar en condiciones de competir con los 


Estados del Sur, produciendo arroz.de grano 
excepcionalmente grande, lo que, debido a las 
condiciones de clima y suelo, tomard algunos 
afids. 

Con la aguda disminucién de la demanda, 
los productores de arroz se dedicarin ahora a 
aumentar la productibilidad de la tierra y la 
calidad de sus productos. Hasta ahora se ha- 
bia venido siguiendo la costumbre de dedicar 
cierta superficie de tierra a la produgcién ex- 
clusiva de arroz, a base de fertilizan quimi- 
cos; con una rotacién adecuada de cosechas a 
base de arroz, frijol y trigo, se podran obtener 
magnificos resultados econémicos y mantener 
la tierra en excelentes condiciones. 

El consumo y la produccién de arroz de 
California no representan actualmente ningén 
problema serio; el consumo local parece estar 
perfectamente estabilizado, lo mismo que las 
exportaciones a Hawai y a Puerto Rito. 

El problema del precio parece no ser muy 
serio tampoco, ya que el arroz esta conside- 
rado por la Ley de Agricultura de 1940 como 
producto basico, y, por lo tanto, seguiré go- 
zando de los mismos subsidios y prerrogativas 
que hasta ahora. 
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TECNICA DE LOS AGRICULTORES 


EN PEQUEN 


A ESCALA 


Por el Sr. Evratn G. Domusouez, Cénsul de México en Austin, Texas, B. U. A. 


(Continuacién ) 
FUNCIONES DEL AGUA 


(Material de M. G. Kains, del Departamento de 
Agricultura de los Estados Unidos). 


Aunque hay muchos factores esenciales pa- 
ra el crecimiento de las plantas, el agua es 
quizis el m4s importante, pues ningén otro 
desempefia tantas funciones distintas: disuel- 
ve en la tierra el alimento para las plantas; 
lleva y hace pasar estas soluciones por las 
plantas ; provee oxigeno e hidrégeno, los cuales 
se combinan con otros elementos para formar 
azhear, almidén, aceite, tejidos vegetales y 
otros muchos compuestos ; conserva las células 
de las plantas extendidas, capacitdndolas asi 
para ejeeutar sus funciones; regula la tempe- 
ratura de las plantas (e incidéntalmente la 
del aire), por la exudacién del follaje; y Neva 
Jos elementos alimenticios y productos solubles 
de las plantas de lugar en lugar dentro de las 
plantas, para su almacenamiento, asimilacién 
o desarrollo. 

La cantidad de agua no asimilada que con- 
tienen las plantas vivas, en cualquier tiempo, 
es mucho m4s grande que la de todos los de- 
mig elementos combinados, del 60 al 95% per 

: esto indica la importancia de la abun- 
dancia del agua, porque estos porcentajes de- 
‘ ben ser mantenidos para que las plantas pue 
dan vivir, 

El desarrollo requiere porcentajes més al- 
tos que los que se mencionan. Ademaés de las 
eantidades asimiladas, debe mantenerse una 
corriente constante de agua, del suelo a la 
planta y de ésta al aire como vapor: esta can- 
tidad es enormemente mds grandeeque la asi- 
milada o que la que existe en la planta en cual- 
quier tiempo. En las épocas airosas, cAlidas y 
secas, algunas plantas transpiran, en 24 horas, 
cantidades de agua equivalentes o mayores que 
4u propio peso. Influyen, sobre estas cantida- 
des, factores tales como el cardcter del folla- 
je (grande o pequefio, protegido o no por ve- 
llos, piel gruesa, etc.), por el cardcter del cli- 
ma, tamafio y desarrollo de la planta y la can 
tidad de agua disponible en e) suelo. 

Los estudios que se han hecho sobre el des- 
arrollo de las plantas han demostrado que cada 
kilogramo de materia seca, en una cosech@ ma- 
dura, ha requerido de 290 a 900 kilogramos de 
agua para desarrollarse, y en las cosechas or- 
dinarias de los estados del noreste la propor- 
cién ha sido de 300 a 500 kilogramos. Duran- 
te la época del desarrollo, un sembradio ordi- 
nario requiere de 10 a 15 kilogramos por cada 


metro cuadradomde aqui la necesidad de que 
exista un pa aE Sa Ae adecuado de agua 
para el desarrollo de las plantas, 

El agua existe en el suelo en tres situacio- 
nes distintas: 


a) Higroscépica, libre y capilarmente: no 
es de importancia en e} desarrollo de las plan- 
tas, porque éstas no pueden utilizarla; no pue- 
de moverse ni por la accién de la gravedad ni 
capilarmente, porque no esté en forma liquida ; 


b) El agua libre, la que se reconoce por la 
vista y el tacto, ena huecos durante las lu- 
vias y se introduce en la tierra a su nivel nor- 
mal, que varia segan la naturaleza del terre- 
no: en los pantanos este nivel se encuentra so- 
bre la superficie; en terrenos ligeros o no des- 
aguados, quizis a unas cuantas pulgadas de - 
profundidad; y en los suelos hondos y porosos, 
puede introducirse a metros de profundidad. 
El agua libre surte a las fuentes y a los pozos, 
pero solamente puede ser Gtil para las plantas 
cuando éstas estén cerca, para que por capi- 
laridad la atraigan a la regién de sus raices. 
Cuando el agua est& muy cerca de la super- 
ficie, puede dafiar las plantas al saturar la 
tierra, porque queda excluido el aire, enfria el 
suelo e impide la formacién de nitratos, en 
ver, de favorecerla; estimula la formacién de 
compuestos venenosos para las plantas; retar- 
da la descomposicién de la materia orgAnica, 
etcétera. Esto debe corregirse por medio del 
desagtie; y 


c) El agua capilar, la fina capa de agua 
que rodea- las particulas del suelo, es la fuen- 
te principal de agua para el desarrollo de las 
plantas (excepto las acudticas y las de panta- 
no), y es la forma més efectiva para disolver 
y retener las substancias nutritivas y solubles 
para las plantas: como su movimiento es de 
partes hfimedas a partes menos himedas, su 
direcci6n general es hacia arriba del nivel de 
humedad, es decir, hacia el aire; la distancia 
a que puede moverse depende en mucho del 
earacter y disposicién de las particulas del sue- 
lo y de los espacios aéreos abiertos, Cuando las 
tierras densas (arcillosas y margoxas) se cul- 
tivan convenientemente, aumentan sus espacios 
aéreos, asi como el movimiento ecapilar del 
agua y su capacidad para retener el agua; en 
las tierras 4speras y sueltas (arenosas y tur- 
bosas), los espacios aéreos son grandes de por 
si, asi que su remocién hace decrecer el mo- 
vimiento capilar y su capacidad de retencién 
del agua. Se puede regular la retencién del 
agua capilar, disminuyendo la pérdida del agua 
del suelo, aumentando la capacidad de reten- 
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cién del agua (desagie del exceso) y por 
adicién directa del agua (irrigaci6n). 

Una forma de las mds importantes para evi- 
tar la pérdida del agua es por medio de la la- 
branza o protegiendo las plantas con paja y 
estiércol, de lo cual ya nos ocu 6s con ante- 
rioridad. Esto puede ipclu aplicacién de 
cualquier material suelto, tal como hojas secas 
esparcidas sobre la superficie, para proteger 
las raices de los Arboles, arbustos o plantas 
tiernas recién plantadas, o simplemente tierra 
suelta, conservada en esa forma por medio del 
eultivo, para evitar la evaporacién. 

Aunque esta filtima pr&ctica se ha hecho 
casi universal, algunos cientificos dudan que 
la tierra por si sola pueda disminuir la evapo- 
racién, porque (dicen) la remocién de la super- 
ficie trae la humedad del suelo interior en con- 
tacto con el aire y suelta el agua que contiene, 
y, por lo mismo, segGn su opinién, se aumen- 
ta la evaporacién. Indudablemente esto es cier- 
to cuando la tierra se ara profunda y frecuen- 
temente; pero, cuando solamente se agita la 
* superficie semanariamente a unos dos centime- 
tros de profundidad, se levantan mejores cose- 
chas que en las tierras adyacentes donde no 
se hace esto. 

Cuando haya disponibles materiag sueltas, 
tales como cfscaras de alforfén, planta de ma- 
iz desmenuzadas, paja molida “‘o musgo de 
pantano granulado, son mfs efectivas que la 
tierra suelta para prevenir la evaporacién en 
las tierras aradas y, cuando se introducen en 
el suelo, lo enriquecen con humus. Para prote- 
ger a los 4rboles y plantas de fresas y otras fru- 
tas pequefias, pueden usarse sustancias m4s ru- 
das, como hojas de zacate, de maiz, etc. 

El tipo m4s reciente de protector contra la 
evaporacién es un papel negro, impermeable, 
por entre el cual se hacen las transplantacio- 
nes; lo venden directamente los manufacture- 
ros, 0 por medio de casas que expenden articu- 
los de jardineria. Ha sido usadd con éxito por 
los cosecheros de azacar y pilia hawayana, 
quienes han hecho expermmentos en los Estados 
Unidos y en Canada, ‘Lambien ha dado buen 
resuitado en las legumbres, pues se dice que 
este papel exuda el agua hacia la tierra, con- 
serva ei agua de la tierra, evitando su evapo- 
racién, estunula la germinacién, reduce en mu- 
cho y hasta elimina las hierbas daiiinas, dis- 
minuye los trabajos de labranza, aumenta la 
temperatura del suelo, apresura la madurez, 
aumenta la cantidad de la cosecha, y hace que 
ésta sea mis limpia y de mejor calidad. Pero 
como los resultados han variado mucho, el Sr. 
A. E. Hutchins dirigié investigaciones, que 
abarcaron un periodo de tres afios, para deter- 
minar los efectos de este papel, en compara- 
cién con los de cultivo limpio, y sus conciusio- 


nes aparecieron en el Boletin 298 de la Esta- 
cién Experimental de Minnesota, como sigue:, 


1) Parece que el papel ejerce un efecto be- 
néfico, pero en log experimentos los aumentos 
obtenidos, en la mayoria de los casos, no pare- 
ce que compensen los costos adicionales ; 


2) Parece que el papel es de mucho benefi- 
cio para las cosechas de tiempo caliente; 


3) Parece que apresura la maduracién de 
ciertas legumbres y que vale la pena su uso 
en cosechas que tienen un valor relativamente 
alto en el mercado; 


4) Parece que es de suma utilidad bajo con- 
diciones desfavorables para el 6ptimo desarro- 
llo de las cosechas, como son: un suelo pobre, 
precipitacién deficiente y temperatura baja. 
Como no hay una forma precisa para predecir 
las condiciones climatolégicas en una locali- 
dad determinada, su valor desde este punto de 
vista solamente puede establecerse después de 
que a pasado la época de crecimiento. Bajo 
condiciones favorables de crecimiento, no es 
necesario el uso del papel, el cual puede resul- 
tar hasta contraproducente ; 


5) Su efecto varia con las condiciones cli- 
matoldégicas locales, con cada clase de cosecha 
y, hasta cierto punto, con las diferentes va- 
riedades de una misma cosecha; por lo tanto, 
cada sembrador debe determinar la utilidad 
del papel, segin la naturaleza de sus cosechas 
y las condiciones de su tierra; 


6) Las cosechas de época caliente y de alto 
valor y rendimiento, que se cultivan inténsa- 
mente, son las que probablemente rindan los 
mejores resultados; 


7) No debe usarse el papel en Jas cosechas 
de bajo valor; 


8) Elimina en mucho las hierbas nocivas 
en el 4rea cubierta, y en esa forma conserva la 
humedad y fertilidad que aquéllas absorberfan ; 
disminuye también el costo de la labranza, pe- 
ro hay que tener presente también el costo, 
colocacién y cuidado del papel y el trabajo adi- 
cional requerido,por su uso, cuando se planta 
y se trasplanta. 


Be puede incrementar la existencia de agua 
capilar en el suelo por medio del drenaje y la 
fertilizacién, la aplicacién de humus y la irri- 


*gacién. 


Las sales-solubles que hay en los fertilizan- 
tes que se ponen en la superficie del suelo 
tienden a absorber el agua de los niveles mds 
bajos, para disolver y diluir las soluciones, Co- 
mo la evaporacién del agua en estas solucio- 
nes es constante en la superficie del suelo, el 
agua fluye hacia arriba, lo que explica el por 
qué las tierras fertilizadas estén normalmente 
m&s himedas que las no fertilizadas. 

Indudablemente, la forma mfs factible pa- 
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cie, la cual favorece el ascenso del 
pilar de abajo. El factor m4s importante para 
lograr este fin no son las iones mecf- 


operacio 
nicas, tales como el arado, la labranza y el 


humus es la fuente m4s importante de agua 
para las plantas, como se explicé ya previa- 
mente. 7 

A pesar de todas las precauciones de cul- 
tivo que se han discutido hasta ahora, para 
conservar el agua disponible se necesitan con 
frecuencia métodos artificiales de irrigacién, 
especialmente en los lugares donde las sequias 
largas son comunes, Algunos métodos (los de 
manguera, etc.) son de capacidades excesiva- 
mente limitadas ; otros son imposibles bajo dis- 
tintas condiciones especificas (sistemas de 
acequias en terrenos inclinados) ; mientras que 
otros son aplicables dondequiera que se nece- 
siten (irrigacién superior). 

En vista de las explicaciones que preceden, 
el uso de la manguera es muy limitado y, ade- 
mds, entrafia trabajo que puede evitarse por 
métodos ms adecuados. Por otra parte, el rie- 
go con mahguera sobre las plantas hace mas 
mal que bien, pues esta clase de riego estimula 
el desarrollo superficial de las raices, donde 
con toda seguridad las dafiar4 el calor del ve- 
rano, especialmente si se omite el riego por al- 
gunog dias en tiempo de sequia. 

Si el equivalente de la poca agua que se 
aplicara todos los dias se aplicara en una sola 
vez cada semana, el suelo se impregnaria a 
tantas veces igual profundidad, y las raices 
se introducirian m4s profundamente, con el co- 
rrespondiente beneficio de las plantas. No se 
pierda de vista, sin embargo, que la irrigacién 
es muy superior al riego por mangueras, 


REGLAS PARA EL ROCIADO 
Y EL ESPOLVOREO 


Hay infinidad de agricultores que afio tras 
afio se sienten decepcionados, debido a que el 
rociado o espolvoreo que aplicaron en sus hor- 
talizas o huertos no les produjo beneficio, y, 
en muchos casos, al contrario, sus plantas re- 
sultaron perjudicadas. 

Estos resultados adversos se deben, o a que 
no usaron las sustancias debidas, o a que, si 
usaron las correctas, siguieron métodos erré- 
neos para aplicarlas o lo hicieron en tiempo 

* inoportuno. Es indebido, por ejemplo, usar un 
insecticida para combatir una enfermedad de 


las plantas, o un funguicida para exterminar 
nsectos 


i . 

Las reglas que siguen indican las funcio- 
nes, extensién y limitacién del rociado y del 
espolvoreo. Pero debemos antes indicar las 
precauciones que deben tomarse para aumen- 
tar la resistencia de las plantas y para incre 
mentar, al mismo tiempo, la eficacia del espol- 
voreo y del rociado. 

La limpieza de la hortaliza, jardin o arbo- 
leda es uno de los més grandes preventivos de 
enfermedades de las plantas y de los ataques 
de los insectos. Tal limpieza debe principiar 
desde antes de formar estas unidades, y conti- 
nuar invariablemente de estacién en estacién. 
Los desechos que se dejen de un mes a otro, o 
de una a otra estacién, constituyen un lugar 
ideal para la incubacién de insectos y plagas: 
esto se debe a que tales desechos no solamente 
son consumidores de agua y de alimento de las 
plantas, sino que, ademas de ser focos de incu- 
bacién para los insectos, éstos son siempre de 
la clase especifica de las plantas de las cuales 
provienen los desechos. Todavia mas, hacen 
que las enfermedades que atacan a esas plan- 
tas pasen el invierno en el llamado “periodo 
de reposo”, 

Durante el periodo de desarrollo, las plan- 
tas de desarrollo tan endeble que sean pricti- 
camente initiles son preferidas por los insec- 
tos a las plantas mejor desarrolladas; por tal 
motivo, mientras se las deje subsistir, consti- 
tuyen fuentes de infeccién. En igual forma, 
las plantas mal alimentadas, inadecuadamen- 
te cultivadas y aquéllas a las que se deja 
erecer en densos rimeros se debilitan y se ha- 
cen altamente susceptibles a los ataques de 
los insectos y de las plagas, particularmente 
cuando abundan las hierbas dafiinas; todo es- 
to tiende a reducir la cantidad de alimento de 
las plantas, asi como la del agua. 

Quiere decir esto que las plantas débiles 
deben eliminarse, ya sea destruyéndolas, ya 
colocindolas en el depésito donde se preparan 
los abonos de materia vegetal. 

En las hortalizas, durante el periodo de cre- 
cimiento, esta remocién debe ser seguida por 
la siembra de una cosecha de rotacién o por la 
aplicacién de un abono verde. Este Gltimo no 
solamente har& que las plantas subsecuentes 
sean de tamafio més grande, sino que sean mAs 
resistentes contra el ataque de los insectos y 
de las plagas. El cultivo correcto y la irriga- 
cién vertical, cuando falte la lluvia, serfn de 
gran utilidad. 

Otra cosa que también influye en alto gra- 
do en la salud de lae plantas es la luz solar: 
las que la tienen en abundancia son mucho 
mAs resistentes que las que la reciben con es- 
casez. Por ello es necesario hacer menos densas 
las hortalizas, y plantar los arbustos y los 4r- 
boles a distancias que hagan posible el des- 
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arrollo enteramente normal de cada planta, 
sin ser estorbada por la proximidad de las 
otras. 

Aunque los preventivos y las precauciones 
son excelentes, no son suficientes en si para 
evitar los ataques de los insectos o de las en- 
fermedades de las plantas, por lo que es nece- 
sario que el agricultor esté preparado con los 
materiales y medios adecuados para combatir 
los ataques de los insectos y las plagas cuan- 
do vengan, y saber también cufndo, dénde y 
ecémo aplicar cada clase de substancia. Afortu- 
nadamente, son unos cuantos los materiales 
baratos que se necesitan, y es muy facil iden- 
tificar a los enemigos que se yan a combatir. 

. Hay que explicar que la eficacia de estas 
‘ aplicaciones depende de su empleo como pre- 
ventivos mis bien que como remedios para 
corregir o contrarrestar’los ataques después 
de que éstos han comenzado, Quiere esto decir 
que el agricultor debe estar siempre alerta pa- 
ra reconocer los primeros sintomas del ataque. 

Entre los adelantos mfs modernos que se 
han logrado en este campo, uno de los mas im- 
portantes, por su eficacia, es el conocido con 
el nombre de “rociado tinico”, 

No quiere esto decir que cualquier rociado, 
con cualquier sustancia o combinacién de sus- 
tancias, prevendré los ataques de toda clase de 
enfermedades de las plantas, por lo que no 
puede esperarse que un solo rociado 0 espolvo- 
reo, aplicados al entrar la primavera, preven- 
dra las enfermedades o ataques de los insectos 
que son caracteristicos de la tltima parte de 
la primavera y el verano. Los investigadores, 
sin embargo, han estado trabajando para en- 
contrar combinaciones de rociados que inmu- 
nicen contra los ataques de plagas destructivas, 
inclusive los insectos chupadores y masticade- 
res y las enfermedades de las plantas que prin- 
cipian sus actividades mfs 0 menos al mismo 
tiempo, 

Por ejemplo, el grupo que ataca a los man- 
zanos al entrar la primavera incluye al gusa- 
no peludo, el piojo de las plantas, la polilla de 
los capullos, las escamas de San José y otras 
varias enfermedades de las plantas que atacan 
el follaje, y que entran en actividad mientras 
que se hinchan los retofios dormidos o inme- 
diatamente después de que aparecen las hojas. 
Los investigadores han logrado comprobar que 
una combinacién especifica no solamente ex- 
tirpa estas plagas, sino que, cuando se aplica 
debidamente y en el tiempo apropiado, no es 
necesario mas que un solo rociado. 

Antiguamente se recomendaba que se hicie- 
ra el primer rociado con una solacién de “po- 
tencia invernal o adormecida”, mientras que 
los brotes estén atin adormecidos; y una se- 
gunda con una solucién mas diluida cuando 
las hojas principian a desarrollarse. Hoy se 
recomienda, primero, un rociado cuando los 


brotes principian a reventar, y un segundo ro- 
ciado con una de las sustancias m&s nuevas, 
menos fuertes, pero igualmente*efectivas, de 
acuerdo con las direcciones de los manufac- 
tureros, 

El resultado de los muchos estudios que se 
han venida haciendo en este sentido puede re- 
sumirse como sigue: 


1) Cuando se aproxima la primavera, la 
cfscara de los huevos de varios insectos se ha- 
ce gradualmente porosa, para permitir la res- 
piracién de las larvas. 


2) Esta porosidad hace posible que un ro- 
ciado de una sustaneia adecuada (un aceite 
caustico o miscible) penetre las cfiscaras y 
mate muchos més insectos que los que podrian 
destruirse a fines del invierno, cuando las cés- 
caras son suficientemente resistentes para evi- 
tar la penetracié6n. 


3) Los brotes se hinchan y los insectos sa- 
len de los huevos m4s 0 menos al mismo tiem- 
po, y éstos se ocultan y protegen entre las 
escamas de los brotes y las hojas no abiertas, 
de todo lo cual principian més tarde a alimen- 
tarse. 


4) Las hojas nuevas y otros crecimientos 
incipientes son tan tiernos, cuando principian 
a desarrollarse, que las antiguas clases de ro- 
ciados los destruyen, a menos que se diluyan 
mucho, lo que les quita su efectividad. 


5) Las nuevas sustancias para rociados, 
después de incontables pruebas, han demostra- 
do ser altamente eficaces e inofensivas para 
las plantas. 


6) Los rociados de clases especificas pue- 
den ser combinados inofensiva y eficazmente, 
para combatir tanto las enfermedades como 
los insectos, de manera que una sola aplica- 
cién en tiempo oportuno es suficiente, redu- 
ciendo asi la cantidad de trabajo, tiempo y cos- 
to, sin afectar la eficacia de alguno de sus 
ingredientes. 


7) Al contrario, algunos rociados de otras 
clases especificas no deben combinarse, por- 
que esto haria la mixtura menos efectiva y po- 
dria hasta perjudicar el follaje, especialmente 
cuando es tierno y jugoso. 


8) Los “fijadores” y “esparcidores” que se 
alladen a ciertos rociados tienen dos propési- 
tos: el de aumentar su adhesividad y el de 
prolongar de dias a semanas el periodo du- 
rante el cual se fijan a las plantas, para que 
contingen sindo eficaces aun después de llu- 
vias torrenciales. 

Para combatir las plagas, las siguientes 
cuestiones cubren précticamente todo el cam-’ 
po: 
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1. gSon bacterias las que causan la enfer- 
medad? 3;Cémo pueden conocerse los ataques 
bacteriales?—Si la superficie de las hojas no 
est4 rota y es lisa, sin manchas, agujeros, hin- 
chazones ni acrecencias como mohos; si la en- 
fermedad parece estar totalmente dentro de 
los tejidos, los cuales estén m4s 0 menos deco- 
lorados (café como en el afiublo quemador de 
los perales, manzanos o membrillos) o mar- 
chitos (como en el pepino, sandia o melén), la 
enfermedad es probablemente bacterial o fisio- 
légica. En todos estos casos los rociados son 
inGtiles, porque las enfermedades son internas. 
En algunos casos, no obstante, como en el del 
afiublo quemador, los farboles y los arbustos 
pueden salvarse si las partes afectadas se cor- 
tan y se queman. Para hacer esto adecuadamen- 
te, es imperativo hacer cortes a varios centi- 
metros mds abajo de las partes afectadas mas 
bajas, y m4s bajos también que cualquier de- 
coloracién. de los tejidos que se note entre la 
corteza y la madera joven. Es esencial también 
que cuaiquier corte sea desinfectado inmedia- 
tamente, 


2. gSon hongos los que causan el padeci- 
miento ?—Cuando la superficie de la hoja, espe- 
cialmente en la cara inferior o los brotes jé- 
venes, tiene un aspecto polvoso o afiubloso, la 
enfermedad es fungosa, Como las partes ali- 
mentarias de estas plantas pardsitas estan to- 
talmente debajo de la superficie, no pueden 
ser aleanzadas por ninguna clase de rociado 
0 espolvoreo, Consecuentemente, nada se pue- 
de hacer para salvar las partes afectadas; pe- 
ro si puede evitarse que la enfermedad se ex- 
tienda a las demas partes de las mismas plan- 
tas o a otras plantas: el rociado o espolvoreo 
con funguicidas destruye las esporas de las 
cuales depende la diseminacién de la enferme- 
dad. De igual manera, la aplicacién del fungui- 
cida, antes de la caida de estas esporas, puede 
prevenir la entrada de la enfermedad en la 
planta. 


3. gTienen las hojas u otras partes verdes 
trazas de aserraduras 0 agujeros, que parezcan 
haber sido causados por mordeduras ?—En este 
caso el perjuicio es causado por insectos mas- 
ticadores, gusanos, escarabajos, chapulines 0 
“babosas”, como se denomina a las larvas de 
varios insectos, aunque Jas verdaderas babo- 
sas y caracoles, que no son insectos, causan el 
mismo perjuicio. Como grupo, los masticadores 
son los ma4s faciles de exterminar, de las cua- 
tro clases de plagas: una vez descubiertos, lo 
finico que hay que hacer es rociar o espolvorear 
el follaje con un veneno estomacal, como el 
arseniato de plomo, el verde de Paris o eléboro, 
para que los insectos lo tomen cuando prin- 
cipian a alimentarse. 


4. gEstén las hojas mds o menos retorci- 
das, céncavas por arriba y converas abajo, 





arrugadas y con las caras inferiores densamen- 
te cubiertas por diminutos insectos, general- 
mente verdes o negros, y las puntas de los 
brotes cubiertas también por tales insectos 
(piojos de las plantas o Frith 


5. gSe encuentran insectos semejantes, pero 
més grandes, debajo de’ la superficie del folla- 
je, aunque por regla general no tan densamen- 
te congregados, pero con las hojas sin agujeros 
ni partes que parezcan aserradas? ; 

6. g Estdn los véstagos leiiosos cubiertos por 
objetos diminutos, mds o menos redondos 0 
elipticos, que parecen conchas pequeiias (pio- 
jos o insectos escamosos)?: 

Estas Gltimas tres clases (4,5 y 6) no pue- 
den ser exterminadas o evitadas con venenos 
estomacales, porque no muerden, mastican ni 
tragan porciones del tejido de las plantas, sino 
que chupan sus jugos. La tnica forma como 
pueden ser destruidas es por medio del rocia- 
do o espolvoreo de sustancias cfiusticas, acei- 
tes miscibles 0 polvos que los ataquen, o por 
gases que las envenenen por sus aparatos res- 
piratorios. 

‘Una vez que se haya notado la forma como 
actan las plagas de las plantas, es facil esco- 
ger la sustancia adecuada para’ combatirlas. 

Muchos agricultores no solamente estan 
continuamente en observacién para ver cuando 
comienzan a atacar las plagas, sino que acthan 
de antemano, tan pronto como creen que hay 
sefiales de la iniciacién de tal ataque. 

Debe tenerse siempre presente que no es 
conveniente mezclar sustancias para rociado 
de ninguna clase, sin saber exactamente las 
sustancias quimicas que contenga cada una, 
porque ciertas de ellas se coagulan cuando se 
mezclan, se hacen ineficaces 0 pueden conver- 
tirse en perjudiciales para las plantas. 

Nunca debe mezclarse, por ejemplo, aceite 
miscible con alguna sustancia que contenga 
azufre, mixtura de Burdeos o cualquier arse- 
niato, tal como el de calcio, plomo o cobre (ver- 
de de Paris). Hay mixturas convenientes, ta- 
les como el sulfuro de calcio y la nicotina, y 
cualquiera de éstas o ambas con arseniato de 
plomo. Cada combinacién de éstas puede usar- 
se como rociado por una sola vez, cuando los 
retofios de los Arboles y de los arbustos co- 
mienzan a hincharse. Cada combinacién ser& 
efectiva contra varias clases de insectos y de 
enfermedades de las plantas: la nicotina mata 
los piojos de las plantas, el arseniato a los in- 
sectos masticadores y el Burdeos destruye las 
esporas de las enfermedades de las plantas y 


previene la propagacién de estas enfermedades, 
si éstas ya han principiado, 


(Material de un articulo sobre rociados y espol- 
voreos del Sr. M. G. Kains, del Departamento de 
Agricultura de E. U. A.) 


(Concluiré) 
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LA ENFERMEDAD DEL NUDO (“Grub”) DEL GANADO 


Por considerarlo de interés para los que 
se dedican en México a la ganaderia, se da a 
conocer la informacién obtenida en Médford, 
Oklahoma, por observaciones recientes sobre la 
cauesatad Au del nudo 6 Grub del ganado vacu- 
a gpg es maser 5 eta 
Estado de Oklahoma 26.000,000 de ddélares al 
afio, o sea tres veces el costo de la adminis- 
tracion de gobierno de la capital del Estado. 

Dicha enfermedad, conocida por algunos 
con el nombre de cattle grub y que algunos 
rancheros llaman wolves o warbles, preva- 
lece en todo el Estado en esta época, y consis- 
te en nudos o abultamientos en la espalda del 
ganado y que los hombres de ciencia consi- 
deran que son causados por la mosea de la 
pata (heel fly). 

Log residentes del Condado de Grant, al 
que pertenece Médford, han resuelto que es 
una plaga costosa y que representa una pér- 
dida de dinero semejante a lo que el Estado 
gasta en escuelas pGblicas, y, con la coopera- 
cién de los miembros de los Clubes 4-H, agri- 
cultores jévenes, han iniciado una campafia 
que se har4 llegar a todos los duefios de ga- 
‘nado en dicho condado. 

El principio de la enfermedad se nota en la 
primavera, cuando la mosca deposita sus hue- 
vos, los que al fecundar se convierten en pe- 
quefios gusanos, que perforan el cuero y suben 
por las piernas del ganado; y de diciembre a 


febrero aparecen los abultamientos en los lo- 
mos de los —— habiendo en cada abul- 
tamiento un gusano, que se convierte en mosca. 

El sefior Sterling d, del Colegio de Agri- 
cultura y Mecfinica de Geinwater 
informa que cada perforacién en el lomo es 
un hoyo en la mejor parte del cuero para 
zapatos; por lo que respecta a la carne da- 
fiada por el gusano y que tiene que tirarse, 
es del mejor tipo de carne para bistec, que 
se desperdicia, siendo a veces las pérdidas por 
este concepto de 17 a 20 délares por cabeza, 
comenzando con el precio del ganado, aumen- 
tando el costo de la carne al igual que el 
costo de los cueros para zapatos. 

La campafia iniciada tendr4 por objeto ata- 
car el mal con el “Rotenén” en polvo, aplicado 
por medio de atomizadores o en solucién pa- 
ra remojo, siendo el procedimiento del uso 
del polvo adaptable a los rebafios pequefios 
que pueden ser atendidos por el ganadero y su 
gente, y que implica un costo de 45 centavos 
de délar por cada animal aproximadamente, 
economizando los ganaderos pastura y obte- 
niendo una ganancia en promedio de 10.00 dé- 
lares por afio con el aumento de leche o mejo- 
ria de la carne. 

Esta campafia se espera que dé sus mejores 
resultados después de cuatro afios o mAs, si 
se hace en forma continuada y de acuerdo 
con las recomendaciones de los peritos. 


EL GANADO OVEJUNO 


Por la Sria. Cénsul Cecitta Mouma, Comisionada en el Consulado de México en El Paso, Texas, B. U. A. 


GENERALIDADES 


Las ovejas son los animales que “mejor se 
adaptan a las tierras altas y secas, pero pue 
den prosperar en cualquier otro lugar, con ex- 
cepcién de los lugares o terrenos himedos y 
pantanosos, La cria de ganado lanar se ha des- 
arrollado con bastante éxito en regiones de cli- 
ma tropical con escasa precipitacién fluvial. 
Las especies productoras de lana fina tienen 
preferencia por las tierras secas, mientras que 
unas pocas de las de raza inglesa se adaptan 
bien a Jas tierras bajas. 

Los lugares extensos son los m4s apropia- 
dos, aun cuando tengan escasa vegetacién. Des- 
de luego, se deben preferir los pastizales, y de 
éstos los: que sean de mata corta y fina, a los 
naga burdos o excesivamente alimenticios. 

l borrego consume bien el follaje de los pe- 
quefios arbustos, pero, cuando se le suminis- 
tra nada mA: este alimento, no se espere que 


el ganado produzea muy buena lana, o crias 
muy fuertes. 

El alimento mejor y m4s barato para este 
ganado es el que se ha descrito, o también el 
forraje de cereales, nabo silvestre, etc., etc., Co- 
mo una regla general, se impone la necesidad 
de cambiar frecuentemente al ganado de un 
lugar a otro, para que varie de pastura y se 
conserve saludable, por lo cual se recomienda 
el uso de cercados movibles, para trasladarlos 
de un lugar a otro, con el fin de proteger a 
los animales. 

La mayor parte de) tiempo el ganado se 
mantiene al aire libre, y solamente para prote- 
gerlo de los frios fuertes o las lluvias intensas 
se hace necesario construirle albergues 0 es- 
tablos, 

El trabajo que se desarrolla para mantener 
al ganado en buenas condiciones y obtener la 
maxima ganancia varia, de acuerdo con los 
sistemas que se sigan; pero, de cualquier mo- 


490 








, cuando se pueden adquirir 
facilidad. Al comprarlas, hay que 
tenerlag en las praderas, campos, etc., 0 
que cuenten con bastante forraje, ras- 


Las hembras de dos afios son mejores que 
las de m&s edad, ya que conviene que éstas 


Un principiante debe iniciar su rebafio con 
un nimero reducido de animales, preferible- 
mente de 8 a 10 hembras y un macho, y con 
ellos puede adquirir experiencia rApidamente 
en su manejo y cuidados, Paulatinamente pue- 
de ir aumentindolos segan su conveniencia. 
Existe la circunstancia de que un ganado chi- 
co y uno grande requieren el mismo nfimero 
de horas de trabajo para ser manejados. 

La ceria debe iniciarse con hembras de las 
mejores razas que sea posible obtener y con un 
macho de pura sangre. La seleccién del tipo 
de ganado y su crianza deben hacerse tomando 
en cuenta la clase de pastura y alimentos ob- 
tenibles o disponibles, lo mismo que las pecu- 
liaridades de las especies, y también, muy prin- 
cipalmente, el objeto al que se destine al ga- 
nado: si como productor de lana, o como pro- 
ductor de carne, o combinando los dos tipos. 

El periodo de gestacién de las ovejas es de 
145 dias, asi que el apareamiento de las hem- 
bras debe hacerse calculando que nazcan sus 
primeros hijos cuando ellas tengan 2 afios de 
edad. Las hembras entran en celo en los Alti- 
mos dias de verano y en los primeros del otofio, 
aun cuando algunas especies lo estén en cual- 
quier época del afio. Cuando los animales es- 
tan en esta condicién, se les debe sobrealimen- 
tar, con objeto de que las crias nazcap robus- 
tas y sin ‘dificultades; por eso hay que llevar- 
los a pastar en donde abunde la yerba, prin- 
cipalmente e] llamado zacate azul, y suminis- 
trarles un suplemento de cereales, como avena, 
que es lo mejor. 

En cuanto a los machos, con un mes de 
anticipacién a la época del celo se les debe 
dar también racién extra; dos partes de avena 


jos animales y, la mayor parte de las veces, 
la muerte de los mismos. 

Una vez que las hembras han quedado pre 
fiadas, hay que cuidar mucho de su alimento, 
evitando suministrarles 
que las hace prod 
motiva dificultades. Cuando se acerca la 
del nacimiento se, debe cortar la lana en tor- 
no a la ubre de la hembra, para facilitarle la 
alimentacié6n de la cria. A las hembras que es- 
tan por dar a luz hay que ponerlas en lugares 
separados de los otros animales, para que no 
las maltraten ni lastimen; pero, con objeto de 
que no se pongan nerviosas por sentirse aisla- 
das, si los pesebres en que se les coloca son 
de tablas, hay que practicar unas horadaciones 
en éstas para que puedan ver a los demfs ani- 
males y se tranquilicen, Cuando la temperatu- 
ra es demasiado fria, se hace indispensable 
tender un cobertor 0 una cobija de lana en el 


re. 

Las hembras bien alimentadas raras veces 
tienen dificultades en el momento de dar a luz, 
pero en algunas ocasiones pueden necesitar de 
ayuda, y se impone que las cuide una na 


experta en. el manejo de estos 


En 
tales casos, lo primero que se debe 


das y la cabeza yaciendo entre ambas; si 
lo est4, debe ponerse al animal en esa 
Después, con un cordelito se lazan las 


soluci6n compuesta de media onza de sulfato 
de zine y dos onzas de tintura de opio en un 


cuarto de galén de agua hervida, y dejdndola 
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a una temperatura que la mano pueda sopor- 
tar. Con una jeringa apropiada se practica el 
lavado y, cuando la hembra queda muy debi- 
litada, conviene proporcionarle un estimulante. 

El borreguito que nace fuerte y vigoroso 
requiere muy poco cuidado; pero, a el anima- 
lito est4 débil, la persona que vigila debe qui- 
tarle la placenta y cortar el cordén umbilical. 
Si el animalito nace en la época del invierno 
y el frio es exagerado, hay que abrigarlo con 
franelas caliente, o sumergirlo en un recipien- 
te de agua caliente, tanto como lo pueda so- 
portar la mano, y después de unos instantes 

0. perfectamente y arroparlo bien. 

P enfermedades afectan a los animales 
recién nacidos, siendo las m4s comunes la dia- 
rrea blanca, el estrefiimiento o constipacién y 
la indigestion: todas ellas se eurar su- 
nee dosis liberales de aceite de ri- 
eino. 

Se debe permitir a las crias estar con la 
madre hasta los 4.6 5 meses de edad, época en 
la que se debe proceder al destete; esto se ha- 
ce dejando a los pequefios en campos con pas- 
tura seca y llevando a las madres a otros, en 
donde la pastura sea escasa, por espacio de 
tres o cuatro dias, tras los cuales se pasan a 
otros lugares con pastura més fresea y abun- 
dante. Si las hembras aun tienen mucha leche, 
se las ordefia una vez cada tres dias, hasta que 
las ubres se sequen. 

Mientras las hembras estén criando, por 
ningin motivo se debe permitir que bajen de 


peso, y hay que vigilar mucho que consuman 
suficiente alimento. 


DIVERSAS ESPECIES 


Al iniciar la cria del ganado, lo m4s im- 
portante es decidir a qué objeto se le va a de- 
dicar: si como ganado de carne (para matan- 
za), si como productor de lana Gnicamente, o 
para ambas cosas a la vez, Todo depende de 
los terrenos, pasturas, alimentos obtenibles, fa- 
cilidades para transporte hasta los centros de 
venth, mercados, etc., de que se disponga. 

Si la pastura es escasa, el alimento costoso 
y las perspectivas de venta raquiticas, debe 
pensarse que lo mds costeable es dedicar la cria 
para la produccién de lana. Si, por el contra- 
rio, hay un buen mercado con facilidades de 
venta y se dispone de alimento suficienté, pu- 
diéndose dispensar al ganado los cuidaflos que 
requiere para que desarrolle sus caracteristi- 
cas de productor de carne, lo mejor es dedii- 
carlo para la venta y thatanza. 

Otra circunstancia que hay que tomar en 
cuenta es la adaptabilidad de determinadas ra- 
zas a ciertos tipos de terreno y climas. 

Las razas mds finas de ganado productor 
de lana han sido agrupadas en tres clases, y 
cada una tiene sus propias caracteristicas. 

La lana se clasifiea por su longitud y cali- 


dad: lana de fibra mediapa, lana de fibra lar- 
ga a lana muy fina. 

El primer grupo (fibra mediana) compren- 
de razas tales como las Southdown, Shrépshire, 
Hampshire, Oxford, Dérset, Chéviot, Sulffolk 
y Tunis; el segundo (fibra larga), a las Céte- 
wold, Léicester, Lincoln y Rémney Marsh; por 
dltimo, las productoras de lana fina son el 
Merino norteamericano y el Rambowillet. El 
Merino ha desarPollado diversas especies con 
earacteristicas especiales cada una, y para dis- 
tinguirlas entre -si se las ha clasificado por 
tipos A, B, y C. 

El Southdown (Fig. 1), el primer grupo, 
tiene la confermacién ideal para cria de gana- 
do de carne, y ninguna otra especie la sobrepa- 
sa en la estimacién y demanda comercial, Sin 
embargo, desde el punto de vista de los gana- 
deros, su tamafio no es el apropiado, ya que, 
debido a su conformacién, su peso es muy gran: 
de para su estatura y engorda demasiado mien- 
tras se le prepara para la venta. Esta especie 
se adapta bien a los terrenos ondulados o He 
nos de riscos, Las hembrag son buenas madres 
y producen abundante leche. La lana es muy 
apretada, fina, pero a veces demasiado corta. 

E} Shrépshire (Fig. 2), del mismo grupo, 
por el tamafio de su cuerpo ocupa un lugar 
intermedio entre el Southdoicn y las especies 
de mayor tamaiio. Este tipo se destaca porque 
combina admirablemente sus cualidades de ga- 
nado para carne y matanza y como productor 
de lana, siendo ademfs muy prolifico. 

La principal caracteristica del Hampshire 
(Fig. 3) es el rapido crecimiento de los cor- 
deros, cuando son bien alimentados; esta cua- 
lidad va asociada a su inusitada estatura, ya 
que esta especie es la de mayor tamafio entre 
las productoras de lana de fibra mediana: por 
ambos conceptos, es la preferida de los gana- 
deros que desan obtener corderos para venta, 
yY que se desarrollen prontamente a temprana 
edad. La raza Hampshire no se adapta bien a 
los campos de pastura muy burda o escasa. Su 
complexién es robusta, de esqueleto pesado y 
su apariencia es mds bien tosca o basta. La ca- 
heza es grande, con hogico fuerte en ambos se- 
xos, de color negro y con orejas grandes incli- 
nadas. Por Gltimo, todo el color de su piel tien- 
de a ser azulado. 

La especie de los Oxford (Fig. 4) deriva de 
la eruza de los Hampshire y de los Cétswold. 
Como es una: estirpe grande y fuerte, los gor- 
deros crecen rapidamente cuando son bien ali- 
mentados, y se puede precipitar su madurez si 
se desea, aunque no tanto como para que no 
pierdan peso si se efectia. Tiene el vellon bas- 
tante compacto, aunque menos que en otras es- 
pecies semejantes, pero aun asi lo suficiente 
para proteger al animal, ademas de que el lar- 
go de la fibra la hace mas Gtil, en los casos en 
que se necesita que ésta no sea muy tosca, El 
Oxford tipico es de complexién fuerte, de ca- 
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Fig. 4—Raza Oxford. 


Fig. 3.—Borrego de raza Hampshire. Fig. 6.—Raza - Chéviot. 
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enter revere B Bdrm Burne ® oe 
dmpshire 

Un rasgo distintivo del Dérset (Fig. 5) son 
los cuernos en forma de tornillo, en ambos se- 
xos: ninguna especie anteriormente citada tie- 
ne estas protuberancias, Pero la caracteristica 
principal es su enorme capatidad para pro- 
crear, ya que en ocasiones es posible que en 
una afio tenga crias por dos veces. Ademés, es 
muy frecuente que nazcan gemelos, y las hem- 
bran son magnificas productoras de leche. . 

El Chéviot (Fig. 6) es la — montaraz 

excelencia ; est4 hahituado a entre 


cia corta y s6lida, Teale Bude cienw Gibido of te en i 
a su vellén largo y compacto. 

El Séffolk es una cria propia para los te- 
rrenos bajos, Las hembras son resistentes, muy 
prolificas y buenas productoras de leche. 


El Tunis es ean asiAtica, sin cuernos, con 


cara color café, con la 
lana blanca, café “Mies he Gao bieanse : 


Las razas productoras de lana de fibra 
larga, criadas principalmente para consumir 
su carne, son las que tienen las especies mds 
grandes entre todos los borregos: todas ellas 
son de complexién recia, cuerpos cuadrados 
con lomos muy anchos. El vellén es abierto o 


suelto, muy tosco y muy largo, si se compara 
con el vellén de la lana fina o el de tamafio 
mediano. 


Como.sus dimensiones lo denotan, estas-es- 
pecies han sido criadas especialmente para ha- 
bitar en terrenos planos, en donde puedan ob- 
tener el alimento sin caminar mucho. Prestin- 
doles atencién adecuada, pueden prosperar en 
lugares que sean muy himedos y bajos, y en los 
cuales los animales de otras clases (por ejem- 
plo, de fibra fina o mediana) no son sus 
ceptibles de adaptarse; desde luego que esto 
no se logra si los terrenos son pantanosos. Su 
aptitud para medrar en tales climas proviene 
de la circunstancia de que, siendo el vellén 
flojo o suelto, cuando el agua lo moja se seca 
répidamente, lo que no acontece si el vellén es 
compacto. Las crias de estas especies no alcan- 
zan su total desarrollo ni engordan tan rApi- 
damente como las de otras razas. 

El Cétswold (Fig. 7) es de gran cuerpo, 
mas bien alto, pero de figura elegante. Tiene la 
cara, orejas y piernas de color blanco limpio, 
o blanco mezclado con un poco de café. La la- 
na’ se extiende por toda la cabeza, y euelga 
sobfe Ja cara en rizos de diversa longitud. To- 
do el cuerpo del animal estA cubierto de gue- 
dejas onduladas de diverso tamafio, como no 


acontece ep ninguna otra especie. 
vas 
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El Lincoln (Fig. 8) es més chico y de una 
construccién m4s compacta que el Cétswold. 
La cara y piernas son blancas, con un tinte 
ligeramente azulado. El] lomo es fuerte, pesado 
y macizo de carnes. La lana es de gran longi- 
tud, aunque mucho mds tosca que la de las 
especies productoras de lana de fibra mediana 
o fibra corta. Los mechones, en vez de ser 
como los rizos del Cétswold, son ma&s bastos y 
con un anillo muy caracteristico en las puntas. 

La especie geueralmente conocida como L4i- 
cesater sé divide en English Léicester y Border 
Léicester: los animales de la primera tienen el 
tope de la cabeza perfectamente cubierta de 
lana, mientras que la cabeza de los segundos 
es mas bien rala. El lomo de los Léicesters es 
muy ancho y bien cubierto, pero en la clase de 
los Bérder el cuerpo es menos lleno (con menos 
carnes) que otras crias de lana de fibra larga. 
Los vellones cuelgan en guedejas ‘m4s chicas 
que las del Lincoln y no tienen la apariencia 
de rizos, como en los Cétsiwold. 

Todas las especies productoras de lana fina 
son descendientes del primitivo ganado espa- 
fiol. El Merino norteamericano ha sido criado 
casi exclusivamente para el aprovechamiento 
de su lana. Sin embargo, algunas especies del 
Delaine (o Merine tipo C) son aprovechadas 
también para consumir su carne, En el caso 
del Rambouillet, se han hecho grandes esfuer- 
zos para mejorar sus cualidades y que lo hagan 
“aprovechable para la matanza. 

Una caracteristica comin de todos los Me- 
rinos y Rambouilléts es la finura de su lana. 
Por esta cualidad se les ha criado especialmen- 
te y, aunque se han logrado desarrollar diver- 
sos tipos, todos ellos conservan ese rasgo 
comin. 

En el Merino, la longitud de su fibra varia, 
pero. tiene el tamafio necesario para permitir 
ser peinada y escardada. Los animales de es- 
tas especies tienen el vellén fuertemente im- 
pregnado de aceite o exudacién, que le presta 
un brillo muy caracteristico y aumenta su fi- 
nura, pero algunas veces en e] lavado o el tra- 
tamiento pierde como un 70% de él. La ten- 
dencia a formarseles grandes arrugas o plie- 
gues, cerca del cuello y sobre el cuerpo, es otra 
earacteristica de los animales productores de 
lana fina. 


Un rasgo muy especial de estas razas es su 
resistencia para caminar a través de grandes 
distancias en busca de agua y alimento, y tam- 
bién su instinto para permanecer agrupados. 
Ambas peculiaridades hacen posible formar 
ganado con gran nfiimero de cabezas. 

Por lo demds, estas razas son de un des- 
arrollo lento y tardio, y las hembras raras ve- 
ces tienen gemelos. Algunas especies carecen 
de cuernos, pero las mds los tienen fuertes y 
curvados. 


Fig. 11—Canales de borrego castrado (izquierda) 
y sin castrar. 


Las caracteristicas descritas pueden muy 
bien ser ‘aplicadas por igual para todos los 
tipos del Merino. El Merino tipo A (Fig.’9) es 
grande y el que mds arrugas tiene, asi como el 
que produce la lana més fina, s6lo que, por la 
gran cantidad de pliegues, los ganaderos no lo 
aceptan muy bien. 

El Merino tipo B es més robusto de cuerpo 
que el anterior y menos densamente plegado, 
su lana es m&s larga, pero no tan fina. 

E] tipo C, o Delaine Merino, es e] m4s gran- 
de de los tres y el menos arrugado también. 

Entre todas las crias productoras de lana 
fina, el Rambouillét (Fig. 10) es el m&e alto 
y robusto. Su lana es preferida a la de los Me 
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Fig. 12.—Castrando a un borrego. 


Fig. 13.—Carnero recién castrado. 


rinos y m4s solicitada para la matanza. Com- 
bina admjrablemente sus cualidades de produc- 
tor de lana y carne para consumo, puesto que 
es muy lleno de cuerpo. El vellén es menos 
aceitoso que el de los Merinos, pero es lo sufi- 
ciente para dar al animal ampl‘a proteccién. 


GANADO PARA MATANZA 


Especial atencién merece el ganado que se 
erfa para aprovechar su carne, y esta atencién 
se debe dar muy principalmente a los machos. 

No basta que los animales reciban una ali- 


mentacion adecuada y suficiente que les haga 
producir buenas carnes, sino que es necesario 
someterlos a determinadas operaciones, que 
aumenten el valor de ésta, su aceptacién y, por 
lo mismo, las ‘utilidades. Ademds, cuando el 
animal crece, facilitan su manejo. 

Estas operaciones son la extirpacién de los 
testiculos en los machos y el corte de la cola 
en los animales de ambos sexos. 

La carne de los machos sin castrar tiene un 
sabor desagradable, que le resta demanda en 
el mercado, Adem4s, cuando se les mata en 
tales condiciones, rinden menos ganancia, por- 
que no tienen tanta carne como el animal cas- 
trado. En la Fig, 11 se pueden apreciar las ca- 
nales de borregos, castrado y sin castrar res- 
pectivamente, y se ver4 que la diferencia es 
enorme. 

El cortar el rabo a los animales de ambos 
sexos tiene por objeto, adem4s de mejorar su 
aspecto, evitar acumulacién de excremento y 
dem4s impurezas o basuras en la cola del ani- 
mal, ya que pefjudican la lana y, en las hem- 
bras, entorpecen el amamantamiento de las 
crias. 

En los machos, ambas operaciones pueden 
hacerse simult4neamente, y las debe practicar 
una persona experta, o un veterinario si es po- 
sible. Para tal objeto, se debe elegir un dia 
brillante y claro, de temperatura media, y 
nunea se deben practicar si el dia esté himedo, 
Nuvioso o frio, pues ocasionarian trastornos em 
el animal después del tratamiento. En las figs. 
12 a 17 se detallan las diversas fases de ambas 
operaciones, 

La edad mds apropiada para someter a los 
animales a las mismas es cuando tienen de 7 
a 14 dias de nacidos, aunque también se pue- 
den practicar con éxito en los machos crecidos, 
pero antes de que lleguen a su total desarrollo. 

Una vez que los testiculos han sido extirpa- 
dos y la cola cortada, se debe aplicar en las he- 
ridas ura buen desinfectante, como lisol o creo- 
lina, poniendo al animal en una pocilga lim- 
pia y sombreada, con objeto de que pueda re- 
posar y no se agite. Nunca se debe olvidar 
que se debe evitar que los animales acabados 
de operar se\mezclen con el resto del ganado 
o anden corriendo, porque les produce abudan- 
te hemorragia, que puede ser de funestas con- 
secuencias. Después de la operacién y en los 
dias subsecuentes, hasta que la herida o heri- 
das hayan cicatrizado, se les debe vigilar estre- 
chamente, y, si se nota que estén débiles, se 
les debe proporcionar un estimulante, y aten- 
derlos adecuadamente ‘cuando se presenten 
sintomas de infeccién. 


OTROS CUIDADOS 
Como al principio se dijo, el manejo del ga- 


nado lanar es el m4s facil si se le compara ‘con 
el de otros tipos: son relativamente pocas las 


496 





TOMO III 


dificultades que hay que afrontar, y entre ellas 
se cuenta la de ensefiar a las crias a comer. 
Esto es esencial, puesto que todo ganadero se 
esfuerza porque sus animaies se desarrollen y 
mantengan en buenas condiciones desde que 
nacen. 

Los corderitos principian a mordisquear 
el alimento cuando tienen de 10 a 16 dias de 
nacidos, y el m4s apropiado para ellos es la al- 
falfa fresca picada, asi como una racién de 
cereales, molidos o triturados. En esta forma 
se les debe suministrar hasta que tengan 5 6 
6 semanas de edad. 


Fig. 14.—Toques finales de castracién. 


Fig. 16.—Cortando el rabo a un borrego. 
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Parece ser que las ovejas, por su docilidad 
y mansedumbre, son los animales que ma4s ex- 
puestos se encuentran a sufrir los ataques de 
coyotes, lobos y Esto ocasiona pérdidas 
incalculables en los rebafios, pues sus agresores 
no se contentan con matar una o dos, sino que 
la mayor parte de las veces se ensafian, exter- 
minando gran cantidad o casi todo el rebafio. 

Por supuesto que los animales que pastan 
a campo abierto son las victimas predilectas, y 
esto ha hecho a los ganaderos pensar en bus- 
car el medio m4s adecuado para evitarlo, ha- 
biendo legado a la conclusién de que sola- 


Fig. 15.—Desinfectando a un borrego castrado. 


Fig. 17.—Otra forma de cortar 4] rabo. 
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mente cercando los terrenos el ganado queda a 
salvo de las depradaciones. ‘ 

Aparentemente tal método resulta muy cos- 
toso, por la enorme cantidad de alambre que se 
requiere, sobre todo cuando los terrenos son 
muy extensos; pero en realidad no hay tal 
cosa, y siempre resultarA mucho mfs barato 
que una pérdida total del ganado. 

Desde luego que los cercos deben tener una 
altura suficiente que impida a los agresores 
salvarla de un salto, a mis de que el alambre 
debe ser con pias. En la Fig, 18 se muestra 
un cerco apropiado. 

El perro que por una vez ha cometido una 
fechoria de esta indole invariablemente reinci- 
de en la misma, adquiriendo habito; y no para 
ahi, sino que induce a sus congéneres a los mis- 
mos actos y, como éstos son realizados in- 
variablemente por las noches a] amparo de la 
obscuridad, es muy dificil, por no decir impo- 
sible, evitarlos, Por esto, cuando se tiene un 
perro con el ganado, hay que vigilarlo, pues, 


si hay indicios de que el animal ande en esos 
pasos, lo mejor es matarlo, ya que de tal hAbito 
nunca se corregiré. 

aA Spe ae as FREE 


* 
as 


Comercio y Economia 





MEXICO COMO MERCADO DE SALIDA DE HOLANDA 


(Traducido de la revista econémica “ECO- 
NOMISCHE VOORLICHTING”, La Haya, 
Holanda, de fecha 19 de agosto de 1950). 


La prdctica ha demostrado, de manera rei- 
terada, que muchas empresas holandesas, de 
seosas de hacer extensiva su esfera de inte- 
reses a México, suelen tener un concepto de- 
terminado, y equivocado la mayoria de las ve- 
ces, de lo que pertenece a este pais. México 
no es, de ninguna manera, una especie de 
mercado colonial, sino que reviste m4s bien 
un caracter occidental, tanto por la organiza- 
cién de su comercio exterior como por las pro- 
porciones reinantes en el mismo. 

Es sobre todo a causa del intercambio co- 
mercial tan intenso con Estados Unidos por 
lo que hay, en general, una competencia muy 
aguda en este mercado, No obstante, también 
para Holanda ofrece el pais, como se despren- 
de de lo que sigue a continuacién, importan- 
tes posibilidades como mercado de salida. 

En el periodo posterior a la Primera Gue- 
rra Mundial, hasta 1940 inclusive, el comer- 
cio mexicano con el exterior arrojé siempre 


un considerable saldo de exportacién; pero, 
debido a los afios de guerra, esta situacién 
ha venido a experimentar una transformaci6n 
substancial, y hasta 1948, inclusive, las im- 
portaciones han venido superando, con ingen- 
te margen, a las exportaciones. 

Esta marcha de las cosas no ha dejado de 


‘ejercer una influencia fatal sobre la situacién 


monetaria y econémica del pais, ya que, des- 
pués de haberse bastado las reservas mone- 
tarias acumuladas con anterioridad, se vié el 
pais en la necesidad de desligar, a fines de 
julio de 1948, el peso del délar, en tanto que 
las medidas adoptadas en 1947, con el fin de 
restringir las importaciones, llegaron tarde 
para salvar al peso. « 

El comercio exterior ante todo se resintié 
de este desarrollo: por una parte, qued6 tras- 
tornado el comercio legal por importaciones 
clandestinas en gran escala, y, por otra parte, 
abstuviéronse de nuevas transacciones los que 
tradicionalmente dedicfibanse a la importa- 
cién, ante las muchas incertidumbres tan per- 
judiciales como inoportunas, y ante la imposi- 
bilidad de prever a cufntos pesos “flotantes” 
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dense y el Fondo Monetario Internacional, 
peso quedase nuevamente estabilizado con 
pecto al délar ($8.65 M. N. = 1.00 délar), 
que puso fin al desorden y la confusién en 
terreno monetario. La vida de los negocios, 
volviendo a saber a wed a iba recupe 
randose, en forma na pero segura, 
las consecuencias de la situaci6n descrita If- 


proveedores 

1949, Norteamérica (que ya era el proveedor 
mis importante) vié subir su participacién 
en las importaciones mexicanas del 58 al 87%, 
y su participacién en la exportacién total, del 
67 al 80%. También Suiza y el Canad& logra- 
ron intensificar su exportacién a México, lo 
mismo que China y algunos paises latinoame 
ricanos. La posicién de Alemania, como se 
comprende, se resintié fuertemente de la gue- 
rra, pero, como proveedor, viene recuperando 
su antigua posicién a ritmo acelerado. 


COMERCIO EN HOLANDA 


Es verdad que Holanda supo mantener su 
posicién entre los otros proveedores extran- 
jeros; pero, eso no obstante, su participacién 
en el total de las importaciones mexicanas ha 
retrocedido de 0.95% en 1938 a 0.25% en 1949. 
La participacién holandesa en el total de la 
exportaci6n mexicana baj6 de 2% en. 1938 a 
1% en 1949, y, si bien la exportacién holan- 
desa a México nunca ha sido muy grande, Ila- 
ma la atencié6n, ver, al tomar en consideracién 
las cifras de paises comparables, cufn poco 
ha aprovechado el pais las grandes importa- 
ciones mexicanas, realizadas también en los 
primeros afios de la postguerra. 

Naturalmente, este estado de cosas se de- 
be, en su mayor parte, a las dificultades que 
Holanda tuvo que afrontar en relacién con su 
propia reconstruccién postbélica, aunque si- 
gue en pie la pregunta de por qué Bélgica 
puede tomar la delantera, también en la actua- 


también nuestra propia exportacién a 
cuenta con la posibilidad de irse intensifican- 
do a la larga. 

Para saber en qué direccién deberia bus- 


ParticrpaciON MEDIA EN EL VALOR DEL 
DE LAS IMPORTACIONES a México 
EN PORCENTAJE 








auxiliares para 
la industria .. 
Bienes de capital. 
Otros articulos .. 








Del estudio de las cifras que aparecen en 
el cuadro precedente, salta a la vista la in- 
fiuencia de la industrializacién en México 
sobre la composicié6n de las importaciones me- 
xicanas, industrializacién que viene siendo fo- 
mentada y estimulada enérgicamente por el 
Gobierno, La baja acentuada registrada en 
1948 por el porcentaje correspondiente a los 
articulos de consumo bien claramente refleja 
el éxito de las prohibiciones de importacié6n, 
promulgadas en 1947, y las cuales se refieren 
particularmente a esta categoria de mercan- 
cias. Es curioso observar que las exportacio- 
nes holandesas a México difieren considera- 
blemente del cuadro anterior, como se despren- 
de de los porcentajes que a continuaci6n se 
especifican : 





TOMO III 


Noviembre de 1950 


NUM. 11 





PROMEDIO, EN PORCENTAJE, DE LA PARTICIPACION 
EN BL VALOR DE LAS IMPORTACIONES 
MPXICANAS PROCEDENTES DE Honanpa * 





Concepto 





Productos alimenticios 
y bebidas alcohélicas 


Materias primas y auxi- 
liares para la industria 
Bienes de capital 








Resulta, pues, que la exportacién holandesa 
a México se mueve més o menos en direccién 
opuesta a la registrada por las importaciones 
- mexicanas en general, lo que parece confirmar 
nuestra conviccién de que seria quiz4s en los 
otros terrenos donde nuestra exportacién pu- 
diera desarrollar en el futuro mayores posibi- 
lidades de salida, tanto m4s cuanto que, en 
relacién con la actual politica econédmica del 
Gobierno mexicano, nuestras exportaciones tra- 
dicionales pudieran tropezar eventualmente 
con dificultades cada vez mais grandes, como 
cabria suponer si se toma en cuenta la indole 
y la direccién de las prohibiciones de impor- 
tacién que rigen en los actuales momentos. 

Por lo dems, lo.anterior es ya de por sf 
prueba plena de la destacada posicién que Nor- 
teamérica ha sabido conquistarse en el merca- 
do mexicano en el curso de los filtimos afios. 


COMPETENCIA AGUDA 


Como ya io. dijimos, la competencia es agu- 
da: muchos grandes. proveedores 0 comprado- 
res norteamericanos tienen .stts propias sucur- 
sales en México, registradas 0 no como empre-. 
sas mexicanas; o bien mantienen relaciones 
muy estrechas con casas esencialmente mexica- 
nas; la ¢lientela es visitada regularmente por 
representantes norteamericanos y también eu- 
ropees. Es absolutamente ‘necesario que el ex- 
portador holandés tenga todo esto muy en 
cuenta y en todo caso deber4 cotizar precios 
lo. mds competidores posibles, C. I. F. Veracruz 
o. Tampico, entregando las mercaticias en el 
momento convenido y ateniéndose estrictamen- 
te a la muestra y al surtido pedido, En cyan- 


to a los articulos de marea, deber4 desarrollar 
una propaganda adecuada, cuyos gastos seran, 
en la mayoria de los casos, de cuenta del ex- 
portador holandés. Los cat4logos, listas de pre- 
cios y otros documentos similares pierden gran 
parte de su valor cuando no van impresos en 
espafiol, y conviene que la correspoéndencia se 
lieve, de modo preferente, en este mismo idio- 
ma. Las comerciales con el exte- 
rior suelen pagarse en délares, los cuales pue- 
den negociarse libremente en este pais. 

Durante e inmediatamente después de la 
guerra, se exigié freeuentemente la apertura de 
un crédito bancario, pero esta costumbre con- 
viene que tienda a desaparecer. Hay que po- 
nerse al ritmo, pues en la actualidad los pa- 
gos suélen efectuarse contra ‘entrega de los 
documentos, o a crédito, también por lo que 
a las importaciones procedentes de paises eu- 
ropeos se refiere. Por lo demas, la solvencia 
del comerciante mexicano fidedigno no va en 
zaga a la de su colega holandés, aunque si 
conviene averiguar primero con quien se va a 
entablar relaciones, cosa, por lo dem4s, muy 
facil, ya que los bancos, las agencias de in- 
formaciones y la Camara Holandesa de Co- 
mercic en México pueden proporcionar amplios 
informes sobre la solvencia de comerciantes 
mexicanos. En cuanto a informes en materia 
comercial y econémica, conviene que el comer- 
ciante holandés se ponga en contacto con el 
Servicio’ de Informacién Econémica, Bezui- 
denhoutseweg 72, La Haya, o con’el C.1.H.A.N. 
(Centraal Instituwutter Bevordering van de Bui- 
tenlandse Handel: Instituto Central para el 
Fomento del Comercio Exterior), Bezuiden- 
houtseweg 78, La Haya, instituciones que dis- 
ponen de una amplia informacién y documen- 
tacién sobre México y que, «'1 muchos casos, 
podrfin proporcionar inmediatamente los infor- 
mes deseados. 

En todo caso conviene que no se vacile en 
dedicarse al comercio con un pais hasta ahora 
desconocido y situado a gran distancia de Ho- 
landa, fijandose fnicamente en los riesgos y 
el trabajo inevitablemente inherentes a seme- 
jante iniciativa. México ofrece, sin lugar a du- . 
das, muchas posibilidades para nuestra expor- 
tacién, pese a la competencia norteamericana. 

Generalmente, hay que procurar vencer las 
dificultades de la escasez de délares, que, en 
la mayoria de los casos, existe en ambos lados, 
estimulando el tréfico de “operaciones de com- 
pensacién”, el cual ya ha solucionado muchas 
veces el problema de divisas, y para el efecto 
hasta se ha creado una Comisién especial, Ia 
“Comisién Intersecretarial de Intercambio Co- 
mercial y Créditos Bilaterales”. Es también el 
“Banco Nacional de Comercio Exterior” e] que 
desempefia un importante papel en la concer- 
tacién de esta clase de. transacciones. 

Por lo demas, el Gobierno. mexicano no se 
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ha contentado con estas medidas, sino que pro- 
cura formarse una idea ms clara de las posi- 
por medio de una Misién Econémica que visita 
actualmente a nuestra Continente, y que den- 
tro de poco llegaré también a Holanda, cuya 
visita revestirA también gran importancia pa- 
ra el desenvolvimiento del comercio entre Mé- 
xico y Holanda. 


Finalmente, cabe recordar que, en el mes 
de enero préximo pasado, se firmé un convenio 
comercial entre ambos paises, cuyo aleance se 
reduce principalmente a que se establece para 
Saipats:la <ldmaute, to mealies cata, darevanlity 
por le que se refiere a los derechos de 
tacién y las eventuales disposiciones relativas 
al tréfico de divisas. 


EL EQUILIBRIO DE LAS EXPORTACIONES CON 
LAS IMPORTACIONES DE LOS ESTADOS UNIDOS 
DE AMERICA 


Por el Sr. Cénsul Guittermo Lovez Zamora, del Consulado de México en Los Angeles, California, EB. U. A. 


Durante la treintava reunién anual cele- 
brada en el mes de abril Gltimo en la ciudad 
de Nueva York por los afiliados a la Asociacién 
Nacional de Exportadores de los Estados Uni- 
dos de América, el sefior Harry 8. Radcliffe, 
Vice-Presidente del Coucilio Nacional de Im- 
portadores de este pais, sustent6 una platica 
ante los exportadores, relacionada con el co- 
mercio exterior norteamericano. 

Considerando que la platica aludida sea de 
interés para el comercio de nuestro pais, ya 
que en si contiene datos estadisticos globales 
referentes al comercio que en el ramo de im- 
portacién y exportacién efectia este pais, se 
resume la misma, haciendo hincapié inicamen- 
te en que debe recordarse que las opiniones ex- 
presadas durante el resto de este informe co- 
rresponden al sefior Radeliffe, quien en sintesis 
juzga que los Estados Unidos de América de- 
ben importar anualmente al menos 2,000 mi- 
liones de délares mas de Jas actuales impor- 
taciones (que totalizan 6,595.7 millones de dé- 
lares, siendo las exportaciones 11,802.6, en 
cantidades correspondientes a 1949), con el ob- 
jeto de que las naciones extranjeras tengan 
oportunidad de recuperarge econémicamente. 

Las exportaciones efectuadas por los Esta- 
dos Unidos de América han sido mayores que 
las importaciones, en valor de délares, por mu- 
chos afios, Hace 57 afios, en 1893, las impor- 
taciones sobrepasaban a las exportaciones, y 
entonces s6lo por 18 millones de d6lares; por 
lo tanto las “diferencias” que el comercio ex- 
terior produce no son fenédmenos nuevos. 

Lo que si es nuevo es que las “diferencias” 
producidas por el comercio exterior durante los 
Gltimos tres afios han sido en exceso de 5,000 
millones de délares anuales: la “diferencia” 
fue de 8,100 millones en 1947, casi 5,000 en 
1948 y 5,400 durante el Gltimo afio. Antes de 
la primera Guerra Mundial, un exceso de ex- 
portacién sobre importacién era ‘eseable, en 


virtud de que por entonces este pais era una 
nacién deudora, y las “diferencias” que hubie- 
ran existido en este sentido habrian sido con- 
sideradas como “balance favorable de comer- 
cio”. Desde que este pais se convirtié en una 
nacién acreedora, no puede considerarse como 
un “balance favorable de comercio” el exceso 
de las exportaciones sobre las importaciones, y, 
con este exceso aumentando rAépidamente, la 
situacién es alarmante. 

Entre la primera Guerra Mundial y la se- 
gunda, cuando las “diferencias” anuales prome- 
diaban solo 500 millones, éstas se equilibraban 
en varias formas: gastos de turistas en el ex- 
tranjero, préstamos, etc., todas estas formas 
de erogacién ayudaban a compensar las “dife- 
rencias”. Pero, aun asi, las reservas de algu- 
nos paises de délares no eran suficientes; por 
lo tanto, durante la decena de 1920 hubo prés- 
tamos de Gobierno-a-Gobierno, hechos por los 
Estados Unidos, y algunos otros préstamos ex- 
traordinarios efectuados a Gobiernos por em- 
presas privadas. Este procedimiento terminé 
abruptamente durante la dltima parte de la 
decena referida . En 1933, los Estados Unidos 
abandonaron Ja ley del oro, y empezaron a 
comprar oro extranjero a 35.00 délares la onza 
fina, como una solucién al problema de la “di- 
ferencia”. Asi que, durante estas etapas, han 
existido los préstamos de la decena del 20, el 
oro de la del 30, la guerra y ayudas a naciones 
extranjeras en gran escala durante la decena 
del 40, y ahora es cuando se deben tener las im- 
portaciones, en la decena del 50. 

Une cosa es, sin embargo, estar de acuerdo 
en que este pais debe tener 5,000 6 6,000 mi. 
llones de délares m4s de importacién, y otra 
cosa es llevar a cabo esto. Se tratar4 brevemen- 
te en este articulo de resumir alguna informa- 
cién sobre el modelo tradicional que se ha 
acostumbrado en el comercio exterior, en los 
altimos afios, y se ofrecerin algunas sugestio- 
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nes respecto a los pasos que pueden ser toma- 
dos para estimular las importaciones de ar- 
ticulos y materiales extranjeros. 

El datemna de importacién en este pais esta 
tan firmemente establecido, que afio tras afio, 
a pesar de las fiuctuaciones en el volumen, de 
dos terceras a tres cuartas partes del total 
de importaciones consisten en materias primas 
y comestibles sin procesar. 

Durante los Gltimos tres afios, cuando el 
ecomercio de importacién aleanzé su més alto 
volumen, tinicamente diez clases de mercancias 
diversas constituyeron la mitad del volumen 
total; con ligeros cambios en el orden, éstas 
fueron como sigue: café verde, petréleo, gas y 
aceites combustibles crudos, papel ns aged para 
impresién, cafla de azicar, minerales y con- 
centrados ferrosos y no ferrosos, hule crudo, 
lana sin manufacturar, pulpa de madera, cobre 
y frijol de cacao; en 1949, este grupo consti- 
tuy6 el 49.8% del total de las importaciones. 
Agregando otras 10 distintas clases de produc- 
tos (como estafio, maderas sin acabar, maqui- 
naria y vehiculos, tejidos de estopa, pieles para 
abrigo sin acabar, aceite de semillas, tabaco no 
manufacturado, cueros y pieles, diamantes en 
bruto y fibras vegetales en crudo), se tendré 
una concentracién de 20 tipos de importacién 
que, durante los afios 1947, 1948 y 1949, repre- 
sentaron del 65 al 70% de las importaciones 
totales. 

Al examinar esta lista de productos que do- 
mina el comercio de importacién norteameri- 
cano, es dificil concebir la forma en la cual se 
podria aumentar el volumen de cualquiera de 
ellos, Actualmente se importa la parte que co- 
rresponde de la produccién mundial de café 
verde, cafia de azticar y frijol de cacao, y el 
consumo doméstico no podria ser duplicado 
aun si existieran provisiones m4s adecuadas 
que se pudieran ofrecer a precios mds razona 
bles. Las importaciones de petréleo crudo han 
alcanzado una altura tal, que los productores 
independientes de este pais estin solicitandy 
se impongan mAs altas tarifas y limitaciones al 
petréleo extranjero, con el fin de disminuir la 
importacién de este producto; los industriales 
relacionados con el carbon de piedra y hasta los 
trenistas recientemente formularon peticiones 
semejantes a las de los petroleros; los pro- 
ductores del hule sintético se encuentran en 
Ja misma posicién. Por lo tanto, cuando se 
analiza la situacién bajo la base de producto- 
por-producto, encontramos que la perspectiva 
no es muy alentadora en lo que se refiere a los 
20 principales productos principales de impor- 
tacién. 

Con objeto de tratar inteligentemente el 
problema de compensar las exportaciones con 
las importaciones, hasta un nivel siquiera cer- 
cano, es necesario entender el pormenor de 
ambos casos, exportaciones e importaciones, 
por clasificaciones econémicas, Este pormenor 


correspondiente al afio de 1949 fue un ejemplo 
tipico de los afios anteriores, y se detallé en 
la siguiente forma: 

Materias .—Exportaciones: 1,780.9 
millones de délares, 6 15.09% de las exporta- 
ciones totales; importaciones: 1,857.4 millones 
de délares, 6 28.16% de las importaciones to- 
tales. 

Semi-manufacturadas.—E x p o rt a ciones: 
1,351.7 millones de délares, 6 11.43% del total ; 
importaciones: 1,418.4 millones de délares, 6 
21.50% del total. 

Comestibles sin procesar.—Exportaciones : 
1,349.1 millones de délares, u 11.43% del total; 
importaciones ;- 1,335.4 millones de délares, 6 
sean el 20.25% del total. 

Al llegar a este punto, si sumamos los por- 
centajes, encontramos que, durante el afio 
1949, las exportaciones de materias primas, 
semi-manufacturadas y comestibles sin proce- 
sar constituyeron alrededor del 38% de las 
exportaciones generales, y estos mismos articu- 
los en la rama de importacién totalizaron el 
70%. Después siguen : 

Comestibles y bebidas procesadas.—Expor- 
taciones: 879.5 millones de délares, 6 sean el 
745% del total; importaciones: 740.9 millo- 
nes, 6 sean el 11.23%. 

Compilando estas estadisticas, arrojan un 
dato ciertamente inesperado, pues en 1949 las 
exportaciones de estas 4 clases mencionadas 
totalizaron 5,361.2 millones, mientras que las 
importaciones de las mismas cuatro clasifica- 
ciones fueron 5,352.1 millones de délares: aqui 
existe una diferencia de Gnicamente 9 millones, 
que compensa las exportaciones con importa- 
ciones en lo que se refiere a las: cuatro clases 
de artieulos mencionados. 

La clasificacién econémica final es la de 
Manufactures terminadas y aqui es en donde 
la “diferencia” se encuentra (corresponde a 
1949) : 

Exportaciones: 6,441.4 millones, 6 sean el 
54.58% de las exportaciones domésticas tota- 
les (11,800 millones de délares) ; importacio- 
nes: 1,243.6 millones, 6 sean el 18.86% de las 
importaciones totales (6,600 millones de déla- 
res). 

Esta vasta diferencia de 5,200 millones de 
délares, entre las importaciones y exportacio- 
nes de “manufacturas terminadas”, es un fac- 
tor de los mfs significativos al tratarse de 
equilibrar el comercio exterior. Esta diferencia 
es realmente mayor, debido a que algunos ar- 
ticulos catalogados como “manufacturas ter- 
minadas” no lo son efectivamente, por no estar 
listos para ser vendidos al consumidor, y los 
mismos articulos de exportacién si lo estAn., 
Por ejemplo, las importaciones de 1949 de tres 
articulos de esta categoria, papel regular para 
impresién, tejidos de estopa e importaciones 
no comerciales (tales como prendas de recuer- 
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do traidas por turistas norteamericanos y ajua- 
res de casa traidos por extranjeros, que vienen 
a residir a éste pais), totalizaron 600.5 millones 
de délares ; por lo tanto, el resto de las impor- 
taciones de “manufacturas terminadas” (tales 
como maquinaria y vehiculos, manufacturas 
textiles, incluyendo articulos de lana, linos, 
encajes, algodén, alfombras, material para ta- 
piceria, relojes y partes para relojes, porcelana, 
loza de barro, vasijas, articulos de cuero y 
miles mfs de articulos menos prominentes) 
representan importaciones de Gnicamente 643.2 
millones de délares, en contraste con las ex- 
portaciones de ios mismos articulos, que suma- 
ron 6,441.4 millones: esto es un promedio de 
_ 10-por-1 a faver de la industria norteamerica- 
na con la llamada “competencia extranjera”. 
Como una contribucién hacia el equilibrio de 
la “diferencia”, la situacién en si misma su- 
giere: ;permitiré la industria norteamericana 
un descenso de la presente desigualdad en con- 
tra de las importaciones a un promedio mAs 
bajo?; gpermitiré un promedio de 5-por-1 6 
4-por-1 en vez de 10-por-1, y permitiré un au- 
mento de las importaciones de productos ma- 
nufacturados en un modesto millar de millones 
de délares o algo asi al afio?: es evidente que, 
a menos que exista un cambio fundamental en 
la manera de comprender este asunto, las in- 
dustrias norteamericanas a través del pais per- 
deran mas de mil millones de délares en he- 
gocios al aiio. 

La: industria norteamericana no puede te- 
mer una invasién de articulos extranjeros ba- 
ratos, ni aumento de competencia por el bajo 
costo de la mano de obra extranjera, en virtud 
de que la presente economia de este pais puede 
facilmente absorber otro millar de millones de 
délares de artieulos extranjeros. Existen unas 
injustificadas opinién y manera+de pensar 
cuando se discute un anmento de importaci6n. 
Se debe comprender que la mayoria de los ar- 
ticulos extranjeros, que llegan al consumidor 
norteamericano por conducto de los distribui- 
dores al menudeo, son articulos de buena ma- 
nufactura y a veces extraordinaria, o son no- 
vedades y especialidades que forman una im- 
portante contribucién al sistema de vida local, 
y de ningén modo son amenazas para la 
industria eficiente y econémicamente operada 
de los Estados Unidos de América. Siendo los 
ingresos de este pais alrededor de 200,000 mi- 
Hones de délares anuales, es razonable admitir 
que se puede encontrar buen uso para produc- 
tos extranjeros, en gran variedad y de distintas 
partes, al menos de 1,500 a 2,000 millones de 
délares por afio: esto significaria un aumento 
de 1,000 millones de délares ea importacio- 
nes de articulos manufacturados completamen- 
te, y por lo tanto 1,000 millones extras de dé- 
lares en Jas manos de los clientes extranjeros. 

Con el objeto de llevar a cabo el tan deseado 


aumento de importacién, tres factores son im- 
portante: 

Primero.—Las grandes industrias norte 
americanas (particularmente las que dependen 
de sus exportaciones parcia)mente para subsis- 
tir) tendran que abstenerse de protestar en 
ja forma que acostumbran, cuando se impor- 
ten unos cuantos cientos de miles de délares 
de articulos extranjeros, que tal vez les ofrez- 
can una poca competencia. Recientemente se 
han notado muestras de que el “proteccionis- 
mo” tiende a resurgir: el que la Wédltham 
Watch Cémpany (Compafiia de Relojes Wal- 


. tham) se retirase de los negocios debido a su 


mala administracién interna y financiera, cuan- 
do otros manufactureros domésticos estableci- 
dos en la misma rama tenian buenos negocios, 
ha sido achacado principalmente a la importa- 
cién de relojes suizos ; este caso aparentemente 
ha sido la sefial para que muchos “proteccio- 
nistas” en distintas industrias levanten pro- 
testas en contra de las importaciones. Hay que 
recordar que las presentes tarifas, aplicables 
a las importaciones, fueron formuladas des- 
pués de que representantes tras representantes 
de la industria norteamericana atestiguaron 
solemnemente, ante una Comisién especialmen- 
te designada por el Congreso, que, a pesar de 
que la competencia extranjera no los habia per- 
judicado, si temian que en un feturo no muy 
lejano los hiciera quebrar: industria tras in 
dustria sigue diciendo exactamente lo mismo 
hoy en dia. ; Estos temores no materializaron 
durante 1930, y es muy improbable que mate- 
rialicen en 1950, 1951 o un futuro cercano! Si 
los productores extranjeros tuvieran la capa- 
cidad productiva, y si pudieran imitar la pro 
ducci6n én masa norteamericana, y si pudieran 
llevar a cabo su eficiencia en produccién y dis- 
tribucién, al grado de que las importaciones 
de manufacturas terminadas fueran aumenti- 
das del presente nivel de 640 millones de dé- 
lares a més de 6,000 millones por afio, entonces 
esos temores tendrian justificacién; pero un 
suceso semejante es casi imposible que acon- 
tezca. 

Los gerentes de exportacién de las grandes 
compafiias tienen una responsabilidad indivi- 
dual con sus superiores en este aspecto de la 
situacién. Sabemos que muy seguido estas mis- 
mas grandes compafiias consideran sus depar- 
tamentos de exportacién como pequefios sub- 
sidiarios de su sistema de operacién, que son 
convenieates cuando las érdenes domésticas 
son escasas, pero algo asi como una molestia 
cuando las mismas 6rdenes domésticas son mAs 
que suficientes. Es muy importante que los ge- 
rentes de exportacién informen a sus superio- 
res de la importancia vital del comercio exte- 
rior y la restauracién econémica del mundo 
en que tenemos que vivir; también deben hacer 
notar a sus funcionarios superiores la desigual- 
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dad existente mencionada de 10-por-1 de las 
exportaciones sobre las importaciones, y que, 
por lo tanto, no deben desarrollar campafias de 
protesta en contra de las importaciones, que 
redundarian en su propio perjuicio. 


‘Segundo.—Este factor es muy parecido al 
anteriormente discutido, y comprende la suges- 
tién de que las compafiias domésticas estudien 
muy detenidamente el asunto, antes de protes- 
tar en contra de una reduccién de las tarifas 
aduanales sobre importacién, De todos es sabi- 
do qne las presentes tarifas, establecidas en 
1930, som demasiado altas, y esto no garantiza 
a la industria norteamericana que seguira go- 
zando del 9914% del mercado de este pais. De 
acuerdo con los tratados comerciales, las tari- 
fas progresivamente han sido disminuidas en 
muchos productos: estas reducciones han esta- 
do dentro de los limites fijados por el Congreso 
y han sido aprobadas Gnicamente después de 
que fueron ampliamente estudiadas por el De- 
partamento de Estado, la Comisién de Tarifas 
y algunas otras agencias del Gobierno. Los 
presentes Tratados Comerciales han sido for- 
mulados después de cauteloso estudio, tendien- 
te a proteger adecuadamente ,los intereses in- 
dustriales y agricolas. Vale la pena hacer re- 
saltar el hecho de que, a pesar de que estos 
tratados contienen cldusulas que garantizan a 
la industria doméstica la revisién de los mis- 
mos en caso de que apele, inicamente 15 casos 
sé presentaron: la Comisién de Tarifas exami- 
n6 concienzudamente cada caso de éstos, recha- 
zando 10; uno fue pospuesto y los restantes 4 
estén sin resolver. 


Tercero.—Y tan importante como los ante- 
riores es la sugestién que se ha hecho al Go- 
bierno norteamericano, de que disminuya el 
“papeleo” a que se tienen que sujetar los im- 
portadores. El Departamento del Tesoro en 
Washington, en colaboraci6én con otros depar- 
tamentos y agencias del Gobierno, durante los 
dos filtimos afios ha estado estudiando la po- 
sibilidad de revisar las actuales leyes adua- 
nales. Se le han presentado proposiciones para 
facilitar el trabajo de los importadores: estas 
sugestiones estan actualmente siendo estudia- 
das por las correspondientes dependencias gu- 
bernamentales y, si son aprobadas, pasarfn al 
Congreso para su decisién final. Los detalles 
del Departamento del Tesoro, en lo que se re- 
fiere al estudio que efectia actualmente, no 
han sido hechos pablicos, pero tienden a fomen- 
tar los principios comerciales de la Carta de 
La Habana, para que exista una Organizacién 
Internacional de Comercio, la cual eliminaria 
valuaciones basadas en el término poco realis- 
ta de “extranjero” o “producto local”, y que 
permitiria a todas las dependencias aduanales 
el facilitar sus rutinas. Ya se esté o no de 
acuerdo con la Carta de La Habana, hay que 


reconocer el valor de sus propésitos: la valua- 
cién de las importaciones de acuerdo con su 
“valor actual”, en vez de un valor exagerado; 
la conversién de la moneda extranjera a tipos 
de cambio en vez de tipos nomina- 


comerciales, 
les u oficiales; la concesién de permisos para 
marear metal y articulos termostéticos bajo la 
vigilancia de las autoridades aduanales des- 
pués de ser importados, en vez de requerir que 
se destruyan o se reexporte el embarque. 


Desgraciadamente, !a sugestién presentada 
ante el Gobierno por grupos individuales, para 
que se simplifique el “papeleo” aduanal, sera 
demorada por los sistemas establecidos; sin 
embargo, se sugiere que todas las firmas nor- 
teamericanas, interesadas en el comercio inter- 
nacional, hagan gestiones y solicitudes por con- 
ducto de sus Senadores y Diputados, para que 
se elimine’el papeleo, al cual ya se refiere co- 
mo la “eortina de papel”. 

Si el papeleo aduanal fuera tan simple que 
permitiese al importador calcular sus obliga- 
ciones finales para con las aduanas, con preci- 
sién razonable, en el momento en que ejecuta la 
orden o pedido al extranjero, las importaciones 
aumentarian bajo las presentes condiciones eco- 
némicas; cuando menos en 1,000 millones de 
délares anuales. Existen infinidad de importa- 
dores, que, a pesar de su experiencia en este 
terreno, limitan sus importaciones, debido a la 
incértidumbre que causan, 0 que puedan cau- 
sar, las anticuadas leyes aduanales y procedi- 
mientos establecidos, ‘ 

A menos que exista una nueva ley, simpli- 
ficando las leyes aduanales, y que los industria- 
les domésticos, productores de aceite y petré- 
leo, agricultores, mineros y otros dejen de te- 
mer la competencia extranjera, de modo que 
se puedan aumentar las importaciones de pro- 
ductos procesados (principalmente de aquellos 
que no ofrezean competencia a los fabricados 
en el pais), por 1,000 millones de délares, se 
tendria todavia una “diferencia” de 4,000 mi- 
llones, caleulada segin el promedio arrojado 
por los Gltimos afios, de 1947 a 1949. 

Para reducir esa diferencia, se sugiere que 
el Gobierno de los Estados Unidos de Améri- 
ca gaste cuando menos mil millones de déla- 
res anuales en almacenar materiales, por un 
periodo de 10 afios, que son esenciales para 
momentos criticos, tales como metales, mine 
rales, cristales de cuarzo, kapok y otros ma- 
teriales para flotar, etc., los cuales pueden ser 
almacenados sin que sufran deterioro. 

Si los Estados Unidos de América pueden 
aumentar sus importaciones de articulos ma- 
nufacturados en mil millones de délares y otros 
mil millones en materiales para ser almacena- 
dos; el volumen de las importaciones puede 
llegar a la suma de 9,000 y hasta 10,000 mi- 
llones por afio, con lo cual se equilibrarian las 
diferencias que existen en el comercio exterior. 
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LISTA DE LAS FEDERACIONES INDUSTRIALES BELGAS 


(Edicién reducida). 


Publicada por la Fédération des Industries 
Belges, 33 Rue Ducale, Bruselas, Bélgica. 


1. INDUSTRIAS MINERAS.—Fédération 
des Associations Charbonniéres.de Belgique 
(Federacién de las Asociaciones Carboniferas 
de Bélgica), 66 Rue des Colonies, Bruselas: 
earbén bajo todas sus formas, 


2. INDUSTRIAS DE CANTERAS.—Fédé 
ration de Ulndustrie des Carrieres (edera- 
cién de la Industria de Canteras), 19 Avenue 
du Boulevard, Bruselas: pérfido, piedra de 
cantera, marmol, greda, arena, caolin, cuarzo, 
pizarra, piedras afiladoras, guijos de rio. 


3. INDUSTRIA DE CEMENTO Y PRO- 
DUCTOS SIMILARES.—Association Profes- 
sionnelle de Ulndustrie Cimentiere (Asocia- 
cién profesional de la industria cementera), 
39 Rue de ia Science, Bruselas: cementos ar- 
tificiales (Pértland; de altos hornos o meta- 
largico, de escorias). 


4. INDUSTRIA DE CALES, DE CALIZA 
DE DOLMITAS Y DERIVADOS,—Union 
des Producteurs Belges de Chaux, Calcaires, 
Dolomies ct Produits connexes (Uniédn de Pro- 
ductores Belgas de Cales, Calizas, Dolmitas 
y Productos conexos), 61 Rue du Tréne, Bru- 
selas: cales, piedras para siderurgia y vidrie- 
ria, para carretera, para tallado; dolmita, ye- 
so, carbonatos y fosfates de calcio. 


5. INDUSTRIA SIDERURGICA.—Comité 
de la Sidérurgie (Comité de la Siderurgia), 
5 Rue Van Orley, Bruselas: hierro colado, ace- 
ros, semiproductos, productos laminados, tu 
bos de aceros, escorias Thomas.—Para infor- 
maciones comerciales: Sindicat Belge de 
VAcier (Sybelac) (Sindicato Belga del Acero), 
16 Rue Place Kogier. Bruselas (Dir. telegr. : 
Belacier Bruxelles): lingotes de fundicién, se 
mi-productos, hierro comercial, viguetas y 
hierros U., planchas (chapas) y Hantas bas- 
tas, alambres laminados, rieles pesados y li- 
geros, llantas y ejes, varillas, flejes lamina- 
dos. 


6. INDUSTRIA DE METALES NO FPE- 
RROSOS.—Union des Industries de Métaugz 
non ferreua (Unién de las Industrias de me- 
tales no ferrosos), 3 Boulevard Anspach, Bru- 
selas: productos brutos de primera y segunda 
fusién, asi como semi-terminados obtenidos 
‘por via mecinica o por via de fusién de alu- 


minio, antimonio, cadmio, cobalto, cobre, es- 


tallo, germanio, magnesio, niquel, oro, plata, 
platino y platinoides, plomo, zinc. 


7. INDUSTRIA DE FABRICACIONES 
METALICAS.—Fédération des Entreprises de 
Uindustrie des Fabrications Métalliques (ha 
brimétal) (Federacién de las Empresas de la 
Industria de Fabricaciones metalicas), 17 Rue 
des Drapiers, Bruselas (Dir. telegr.: Fabri- 
métal-Bruxelles); fundiciones de acero y de 
hierro, fabricacién de alambres, estirado, lami- 
nado en frio y sus derivados; forja, estampa- 
do, e industrias conexas; trabajo de la chapa, 
diversas fabricaciones metdlicas; accesorios 
metdlicos de la construccién; puentes, arma- 
duras, caldereria; construccién naval, mate- 
ria] para ferrocarriles y tranvias, automdvi- 
les, bicicletas, aeronfutica e industrias co- 
nexas; mAquinas motrices, neumfaticas e hi 
itraulicas; herramientas e industrias conexas; 
méquinas textiles y herramientas conexas; 
aparatos elevadores, de manutencién y para pe 
sar; maéquinas, aparatos e instalaciones para 
diversas industrias, construcci6n eléctrica y 


articulos de materia plastica, construccién me- 
canica de precisién, armas portatiles y sus 
municiones, 


8. INDUSTRIA CHRAMICA.—Fédération 
des Industries Céramiques de Belgique (Fede- 
racién de las Industrias Cerfmicas de 
ca), 60 Rue Ravenstein, Bruselas: vajilla de 
loza y de porcelana y articulos de fantasia de 
loza, porcelana y greda; alfareria de greda 
fina, poreelana electrotécnica industrial, azu- 
lejos de loza y de greda, baldosas de greda, 
cerimica y semigreda, aparatos sanitarios de 
greda y de loza; ladrillos refractarios silico- 
aluminiferos, de silice y otros productos re- 
fractarios, crisoles de grafito y plombagina, 
baldosas para fabricas, cementos y coladas re 
fractarios; tejas y accesorios, muelas artifi- 
ciales, tela y papel abrasivo, cafios y carros 
de greda barnizada, alfareria de greda anti- 
Acida, cerfmica arquitect6nica para revesti- 
miento y adorno interior y exterior, cubre- 
muros, alfareria artistica, casera y colombéfila 
de terracota, macetas; arcilla, arena refrac- 
taria, cuarzo, bolas de pedernal, feldespato, 
adoquines de pedernal. 


9. INDUSTRIAS DE TIERRA COMUN.— 


Groupement National de VIndustrie de la Te- 
rre Cuite (Agrupacién Nacional de las Indus- 
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trias de la Tierra Cocida), 18 Bue des Poisson- 
: ladrillos mecfinicos ordina- 


10. IN NDUBTRIA DEL VIDRIO.—Fédéra 
tion de VIndustrie du Verre (Federacién de 
la Industria del Vidrio), 64 Rue du Prince Ro- 
yal, Bruselas: viprios pLanos: cristales y bal- 


dosas pulidos y brutos, de color o nO; vidrios 
f vi 


tedrales, 4 
morita, marbrita, vidrios de yentana colorea- 
dos, opalinos y acanalados, lunas y vidrios de 
seguridad, vidrios planos transformados” y 
trabajados (lunas y vidrios esmerilados, bi- 

os, azogados, grabados, decorados, curva- 
dos, brufiidos, esponjados, escarchados); v1- 
pRIO0s HUECOS: botellas y garrafas, frascos, cu- 
bileteria (cubileterias sopiadas a boca, (or- 
neadas automaticas, apretadas), cristaleria, 
vidrieria para aplicaciones industriales (telas, 
adoquines y ladrillos de vidrio para construc- 
cién, lamparas eléctricas y ampollas para bo- 
tellas aisiadoras, tubos y \arilias de vuirio ue 
alumbrado y sefiales eléctricas, fibras de vi- 
drio, articulos de vidrio para usos técnicos), 
vidrios huecos transformados y trabajados 
(ampollas, aparatos de laboratorio, boveilas 
aisladoras, éptica, grabado y decoracién). 


1lL. INDUSTRIA QUIMICA.—Fédération 
des Industries Chimiques de Belgique (Fede- 
racién de las Industrias Quimicas de Bélgica), 
82 Rue Joseph II, Bruselas: Acidos minera- 
les, derivados y superfosfatos, Alcalis y deri- 
vados, almidoneria de arroz, anhidrido carbé- 
nico, carburo de calcio, colas y gelatinas, co- 
lores finos las artes, cuerpos grasos in- 
dustriales (estearinas y bujias, destilacién de 
la glicerina; jabones duros, blandos y en pol- 
vo, auxiliares para textiles y curtidurias), 
destilacién de alquitra4n de hulla, y de la ma- 
dera, esencias, aceites esenciales y extractos, 
esmaltes minerales y vidrios, fésforos, gases 
comprimidos, industria del caucho y del ni- 
trégeno, laboratorios de ensayo, de andlisis y 
de investigacién, material para industrias qui- 
micas (ampollas, tubos y aparatos de labora- 
torio) ; perfumeria, pigmentos con base de plo- 
mo y en polvo, tinturas y barnices; pélvoras y 
explosivos; productos de conservacién, farma- 
eéuticos, fotograficos, quimicos minerales y or- 
ganicos (incluidas en ellos las materias plas- 
ticas brutas, semi-terminadas y terminadas) ; 
sales de cobre, tinas y colas para oficina, tin- 
tas de imprenta. 


12. INDUSTRIAS ALIMENTICIAS 
Confédération de VAl.mentation Belge (Con- 
federacién de la Alimentacién Belga), 55 Rue 


de la Loi, Bruselas (Dir. telegr.: Confalibel- 
Bruxelles): alimentos de régimen, alimentos 
para gaando, a de maiz, bizcocnos, ga- 
letas de miel, caldo concentrado, panaderias ; 

achicoria, chocolateria y 


tripas, 
-confiteria; sidra, jugo y vinos de fruta, con- 


dimentos, ‘confituras, conservas de legumbres 
y de carne, derivados de avena, de cebada y 
otros aguas es, glucosas, acei- 
tes vegetales; industria del frio, industria del 
pescado, lecherias, licores, maicerias, malte- 
rias, margarina, mostaza, productos de carne, 
pastas alimenticias, levaduras, industria dei 
arroz, de jarabes y almibares, torrefacciones 
de café, vinagrerias.—Confédération Profes- 
sionnelle du Sucre et de ses dérwés (Confede- 
racién profesional del azticar y sus deriva- 
dos), 38 Boulevard du t, Bruselas: az- 
car y azicar cande, alcoholes y levadura, azt- 
cares intervertidos y jarabes.—Association 
Générale des Meuniers Belges (Asociacién 
General de Molineros Belgas), 165 Rue du 
Midi, Bruselas: harinas y productos conexos. 
Directoire des Brasseries Belges (Directorio 
de las Cervecerias Belgas), 2 Rue de la Bourse, 
Bruselas, y Rue de la Chancellerie 19, Bru- 
selas: cervezas diversas. 


13. INDUSTRIA TEXTIL.—Fédération de 
VIndustrie Tewtile Belge (Federacién de la 
ladustria Textil re 14 Rue du Congres, 


‘Bruselas: hilados y tejidos de algodén, hilos 


para coser, mantas de lana y algodén, nego- 
ciantes e importadores, lavado, carbonizacién 
y peinado de la lana, hilados y tejidos de la- 
na; fieltres abatanados y tejiaos, couos para 
sombreros; desperdicios de peinado y residuos 
de lana; alfombras, terciopelos y tejidos para 
mobiliario; hilados de lino y cAnamo, corueies 
y cuerdas, hilados y tejidos de yute; hilados 
y alfombras, lanzaderas y esteras de fibras 
duras; productos de rayén y de fibra de ra- 
yon; tejidos de seda y de rayén, géneros de 
punto, acabado (blanqueo, tefiido, estampado, 
apresto, acabado de hilados y tejidos) ; texti- 
les diversos (guatas, gasas, residuos textiles, 
pasamaneria, cintas, trencillas, tejidos eldsti- 
cos, encajes mec4fnicos, colchones, fibras rege 
neradas).—Asociacién General Belga del Lino 
(Algemeen Belgisch Wlasverbond), 15 Oude 
Vestingstraat, Kortrijk: preparaciva del tuo, 
fibra de lino, estopa, residuos de lino; linaza, 
semillas de lino. 

14. INDUSTRIA DEL VESTIDO Y DE 
LA CONFECCION.—Fédération Nationale des 
Industries du Vétement et de la Confection 
(Federacién Nacional de las Industrias del 
Vestido y de la Confeccién), 26 Avenue des 
Arts, Bruselas: trajes para caballeros y nifios, 
ropa de trabajo, ropa impermeable y cauchada; 
ropa para sefiora (abrigos, trajes sastre, ves- 
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tidos, blusas, faldas) ; ropa interior (camisas 
de caballero, camisetas para caballero y sefio- 


ra, canastillas, ropa de casa, delantales para 
sefioras y nifios), corsés y sostenes; sombre 
ros y gorras para Capauero, para senoras y nl- 


fios; colchas, guantes de tejido, corbatas, pa- 
bordados mec&nicos, muifiecas de tra- 


pafia, sobacueros, hombreras.—Union Belge 
de la Couture (Unién Belga de la Costura), 
1l Rue Grétry, Bruselas: alta costura. 


15. INDUSTRIA DE LA OONSTRUC- 
CION.—Confédération Nationale de la Cons- 
truction (Confederacién Nacional de la Cons- 
truecién), 12 Rue de )’Etuve, Bruselas: tra- 
bajos de ingenieria civil, trabajos maritimos 
y fluviales (dragado, nivelaciones, sondeo, ho- 
radacion y @xcavacion, cimuentos, clavady ae 
postes), trabajos de carretera (revestumien- 
tos modernos, adoquinados, colocacién de ca- 
nalizaciones y desagties, colocacién de cables, 
sefales de transito y plantaciones), obras de 
albaiiileria y hormigén (construcciones, alba- 
fiileria, hormig6n, relleno de junturas, obras 
de arte, construcciones industriales, hornos y 
chimeneas, andamios, demoliciones), revesti- 
mientos generales (asfaltos y betunes, pavi- 
mentos y mosaicos, techados y revocados, talla 
de piedra, marmoleria), arreglos y decoracio- 
nes (pintura y adornos, vidrieria y espejeria 
de edificios), arreglos modernos (calefaccién 
central, ventilacién y tuberias, instalaciones 
sanitarias, canalizacién de gas y techumbres 
metdlicas, instalaciones electro-magnéticas de 
ingenieria civil), carpinteria (carpinteria, ma- 
derajes, fabricacién de postigos). 

16. INDUSTRIA DE LA MADBRA—Fé- 
dération Belge des Industriels du Bois (Fe- 
belbois) (Federacién Belga de las Industrias 
de la Madera), 57 Rue d’Arion, Bruselas: mue- 
bles, asientos, ebanisteria, utensilios de made- 
ra (juguetes y deportes), marcos y molduras ; 
corcho, cesteria y articulos de mimbre; alma- 
drefieria; brochas y cepillos, fabricacién de 
cajas y cajones, toneleria, entarimados, con- 
traplaqueado y tableros comprimidos, explo- 
taciones forestales y aserraderos, travesafios de 
madera, lana y fibras de madera. 


17. INDUSTRIA DE CUEROS Y PIELBES, 
ARTICULOS DE CUERO, DE CALZADOS 
Y ZAPATILLAS.—Fédération des Industries 
du Cuir (Federacién de las Industrias del 
Cuero), 21 Avenue des Arts, Bruselas: cueros 
y pieles curtidos (bovinos y caprinos), cal- 
zados y zapatillas, correas y articulos indus- 
triales de cuero, tafileteria, articulos de via- 
je y equipos militares, guantes.—Fédération 
de la Tannerie et des Industries connewes (Fe- 


deracién de la Teneria y de las Industrias si- 
milares), 60 Rue Raventein, Bruselas: cueros 
y pieles curtidos (bovinos y caprinos), cue 
ros para sombreros, 


18. INDUSTRIA Y COMBRCIO DE LA 
PELETERIA Y DE PEQUENAS PIBLES 
CON O SIN PELO.—Fédération Nationale de 
la Fourrure de Belgique (Federacién Nacio- 
nal de Bélgica de la Piel), 4 Rue de |’Auto- 
nomie, Bruselas: pieles de conejo, curtidas y 
tellidas; pelo para fabricas de sombreros y 
para industrias textiles, curtido y tintura de 
peleteria, pieles brutas de conejos y pequefias 
pieles con pelo, pieles confeccionadas, 


19. INDUSTRIA DE LA BLECTRICIDAD 
Y DEL GAS.—Union des Eaploitations Llec- 
triques en Belgique (Unidn de las Explota- 
ciones Eléctricas de Bélgica), 65 Rue Ducale, 
isruselas (Vir. telegr.: beigunion-Bruxelies ).— 
Association des Centrales Electriques Indus- 
trielles de Belgique (Asociacién de las Cen- 
trales Eléctricas Industriales de Bélgica), 4 
Rue du Tre Bruselas.—F éderation 
de UVIndustrie du Gaz (Federacién de la In- 
dustria del Gas), 17 Rue de Londres, Brase- 
las (Dir, telegr.: Figaz-Bruxelles). 


20. INDUSTRIA DEL PAPEL.—Associa- 
tion des Fabricants de Pates, Papiers et Car- 
tons de Belgique (Cobelpa) (Asociacion de los 
Fabricantes de Pastas, Papeles y Cartones de 
Bélgica), 86 Rue de la Montagne, Bruselas 
(Dir, telegr.: Groupement Papier-Bruxelles) : 
pasta de madera, papeles y cartulinas finas pa- 
ra escribir y para la impresién, blanco y de 
color, Registro, cromo, Simili, helio, lito, 
Offset; papel para dibujo, para encoladura, 
de imprenta, para periédicos y diarios, imi- 
tacién de pergamino, y de pergamino legiti- 
mo, papeles y cartulinas brutos para fotogra- 
fia, papel para cigarrillos, para copias, papel 
de seda, SimiliJapon; papel secante, marfil 
y opalino, bruto para estucados, parafinados, 
papeles pintados; para carteles, para hilande- 
rias, para embalar; Kraft, celulosas; ddplex 
y tripiex cartulina, cartones de paja, de fiel- 
tro, cartones de cuero para encuadernadores 
y para calzado, Jacquard; papel higiénico, pa+ 
pei para manteles y servilietas; rama artifi- 
cial.—/'édération des T'ransformateurs de Pa- 
pier et Carton (Fetra) (#ederacién de los 
‘Transformadores de Papel y Carton), 60 Rue 
de Enseignement, Bruselas: articulos clasi- 
cos, articulos para oficinas, cajas de carton de 
todas clases, maipes, cartones trabajados y 
ondulados, lincrusta, papeles cuché, todos los 
articulos de papel y cart6n, en general; im- 
permeables y metalizados, sacos de todo ta- 
mafio, bolsas y tubos de papel para la indus- 
tria textil, vidriofania. 
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21, INDUSTRIA DEL LIBRO Y LAS AR 
TES GRAFICAS.—Union des Industries Gra- 
phiques et du Livre “Unigra” (Unién de las 
Industrias Graficas y del Libro), 8 Place du 
Petit Sablon, Bruselas: carteles y cuadros ar- 
tisticos, agendas de bolsillo, sortijas y guar- 
niciones de cajas de cigarros, tarjetas posta- 
les ilustradas, calcomanias; pitilieras y peta- 
cas; clisés, galvanoplastia; dorado por balan- 
cin, fotograbado, fotolitografia, estampas y 
libros para nifios, papeles de misica, libros 
de arte, cientificos y escolares, devocionarios 
en todos los idiomas, revistas periédicas, ti- 
tulos y acciones, trabajos de publicidad y ar- 
tisticos, registros con hojas ujax o movies, 
encuadernacién de arte y de bibliotecas, y de 
trabajos industriales, 


22. INDUSTRIA DE PUERTOS, DEL AR- 
MAMENTO, DEL TRANSPORTE, ETC.—Fe- 
dération Patronale des Ports Belges (Federa- 
cién Patronal de los Puertos Belgas), 17 Lon- 
gue Rue Neuve, Amberes (cuestiones sociales 
tinieamente).—Union des Armateurs Belges 
(Unién de Armadores Belgas), 17 Rue Neuve, 
Amberes (Dir. telegr.: Unarmebel).—Fédéra- 
tion Maritime d’Anvers (Federacién Mariti- 
ma de Amberes), 1 A Courte Rue des Claires, 
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Amberes (cuestiones econémicas ).—Union Bel- 
ge des Transports en commun Urbeins (Unidn 
Belga de los Urbanos en comén), 
15 Avenue de la Toison @’Or, Bruselas. 


23. INDUSTRIA DEL DIAMANTE ,—Syn- 
dicat des Industries Diamantaires Belges 
(Sindicato de las Industrias del Diamante 
Belgas), 95 Longue Rue de Hérenthals, Am- 
beres : diamantes tallados. 


24. INDUSTRIA DEL TABACO.—Fédé- 
ration Belgo-Luwemb ise de VIndustrie 
du sabac (#'edetab) (Federacién Beigo-Luxem- 
burguesa de la Industria del Tabaco), 35 Bou- 
levard du Régent, Bruselas: cigarros puros, 
pitillos, cigarros, tabacos. 


25. INDUSTRIA DBE LA RECUPERA- 
CION.+Confédération de la Recuperation 
(Confederacién de la Reeuperacién), 4 Bou- 
levard Anspach, Bruselas: metrallas clasifi- 
cadas de kierro, hierro fundido y acero, hierros 
y aceros de segunda mano, residuos y metales 
viejos no ferroses; trapos clasificados, trapos 
de algodén y residuos textiles; prenderias pa- 
ra colonias, pelos, crines y plumas para acol- 
chonado y relleno, residuos de papel, de cue- 
ro, huesos y residuos de ladrillos. 





2 
USO DEL COBALTO EN TRATAMIENTOS DEL CANCER 


Por el Sr. A. Cano pet Castitro, Cénsul de México en Dallas, Texas, BR. U. A. 


Treinta y cinco pacientes, la mayoria muje- 
res con cancer en el cuello de la matriz, reci- 
bieron tratamiento durante el aflo pasado, 
usande cobalto con propiedades radioactivas 
que le fueron dadas en. los laboratorios de la 
Comisién. de Energia Atémica en Oak Ridge, 
Tennesi, 

Los resultados han side mejores que los que 
se pudieran esperar con tratamientos de “ra 
dio” y, aunque es muy pronto para poder afir 
mar nada en este sentido por el corto nimery 
de pacientes a quienes se ha aplicado este tra- 
tamiento, es sin duda alguna un punto de par- 
tida y una esperanza en la ciencia a este res- 
pecto. 

Los tratamientos fueron hechos bajo la di- 
reccién del Dr. J, L. Morton, de la Escuela de 
Medicina de-la Universidad de Columbus, del 
Estado de Ohio. El desarrollo del plan para la 
aplicacién del radio-cobalto con este propdsito 
fue trazadoe por el Dr. William Myers, fisico 
y cirujano de la misma Universidad, 

Las razones por las cuales se esperan me 
jores resultados con el uso del cobalto-radio- 
activo que con el radio son: 


1) La gama de rayos que destruyen el cén- 
cer hechos: radiactivos son ma&s enérgicos que 


los del radio en la forma usada en el trata- 
miento del c4ncer, E] radio da de 400,000 a 
2.000,000 de voltios de energia, mientras que 
el cobalto radioactivo da arriba de wn milién 
de voltios de energia con las mismas unidades 
de material, lo cual quiere decir que los médi- 
cos podrian aplicar una doxis mas regulada 5 
homogénea, 

2) El radio-cobalto puede aplicarse en |u- 
gares donde no se puede emplear el radio. Esto 
quiere decir en casos come el de cancer en la 
cerviz, por ejemplo,.en que la radiacién que 
destruye el cAncer puede ser aplicada no sdélo 
en la parte principal del cancer en el anillo 
de la matriz, sino también en los ligamentos 
que ayudan a sostenerlo y en las paredes de 
la pelvis. Estos puntos no son accesibles al 
radio en sus usos ordinarios, pero si son regio- 
nes donde el cAncer se puede desarrollar, 

3) Una ventaja de las mayores del radio-co- 
balto sobre el radio es que los rayos beta del ra- 
dio-cobalto tienen sélo un décime de energia 
maxima de los rayos beta de los productos de la 
desintegracién del radio, Estos rayos beta del 
radio son bastantes fuertes para dafiar o matar 
tejidos sanos alrededor de las agujas de radio: 
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por eso las agujas de radio son cubiertas con 
una capa gruesa de oro o platino. El oro o 


platino contenido en una sola aguja cuesta de - 


10 a 25 délares, sin contar el costo del radio; 
el radio-cobalto puede ser hecho en acero ino- 
xidable o en aluminio. Estos metales o un tubo 
grueso de ‘nilén no sélo son més baratos y 
mas fitiles, sino que apartan los rayos beta 
del radio-cobalto, aunque el piatino (en medio 
milimétro de grueso) no aparta los rayos beta 
del radio. 

E] radio-cobalto puede ser apartado del alu- 
minio, poniéndelo en una solucién de sodio hi- 
dréxido: esto disuelve el aluminio, pero no el 
cobalto. 

Debido a que el radio-cobalto puede ser cu- 
bierto con materiales como nilén y aluminio, 
y a que no se disuelve en los fldidos del enerpo 
(como la sangre), puede ser usado en ciertas 
formas donde no eabe el empleo del radio. 
Las agujas, por ejemplo, pueden ser dobladas 
en diferentes formas, para ajustarse alrededor 
del c4ncer: hacer esto con agujas de radio se- 
ria peligroso, por la posibilidad de romperlas. 
Si unamguja de radio se. rompiera, las sales de 
radio escapadas se podrian disolver y ser lle- 
vadas por la sangre a los huesos, causando 
esto la destruccién de la vida por el cincer; 
si las agujas de gas radén se rompieran, seria 


NUM. tl 
igualmente peligroso: si se rompieran las agu 
jas de radio-cobalto (aunque ninguna se ha ro 
to), no corren peligro, porque el cobalto no es 
soluble. 

El radio-cobalto puede ser manejado con un 
electromagneto, siendo otra ventaja sobre las 
agujas de radio. 

Un inyector mailtiple ha sido disefiado por 
el Dr. Morton para el uso de radio-cobalto en 
este tratamiento: consiste en varias capas he- 
chas de plastico, como lucita o pleriqlés, con 
agujeros hechos en varios 4ngulos. Las agujas 
de radio-cobalto son puestas en dichos aguje- 
ros, y los aplicadores son puestos en fila uno 
sobre otro. Las agujas aut ticamente en- 
tran en el lugar propio donde’ es insertado e! 
aplicador, y no hay peligro de crear quemadu 
ras que puedan causar Glcera, 

Recientemente el Dr. Myers ha estado pro 
porcionando agujas de cobalto puro. Las pri- 
meras fueron hechas de una mezcla de 45% 
de cobalto y 55% de niquel, El tamafio es tal 
que, cuando se tienden, tienen una dimensién 
de un tercio de pulgada. Estas agujas son en- 
viadas a Oak Ridge, donde se someten a un 
tratamiento radioactivo, y salen con una radio- 
actividad equivalente de uno a diez y medio 
miligramos de radio. 


LA COMPANIA DE ACEROS DEL PACIFICO, S. A. 
(HUACHIPATO, Chile) 


Por el Sr. Cangiller ALserto Cruz pet Rio, de la Embajada de México en Chile, 


(Conclusion ) 


Si se cumplen los plazos de entrega de los 
materiales, equipo y maquinarias contratados, 
y no se presentan circunstancias imprevistas, 
se estimaba que se podrian poner en marcha 
por etapas sucesivas las diversas unidades de 
la planta en el periodo comprendido entre el 
tltimo trimestre de 1949 y el comienzo del se 
gundo semestre de 1950, 

Es de especial interés la labor de capacita- 
cién técnica que se ha desarrollado en el elemen- 
to obrero que trabaja en la faena de construc 
cién, ya sea en cursos especiales (Escuela de 
Soldadores) o en el trabajo mismo. Actualmen 
te hay el siguiente nimero de obreros especia 
lizados : 


Cafioneros 

Electricistas 

Mec4nicos de taller y montadores 
Armadores de estructuras met4licas 
Albafiiles de refractarios 


Es indudable que la industria y la construc. . 
cién en general se beneficiaran al contar con 
este elemento especializado y eficiente, y la 
Compafiia, en especial, dispondré de obreros 
preparados para operar la planta. 


APROVISIONAMIENTO DE ALGUNAS 
MATERIAS PRIMAS Y MATERIALES 


El Directorio de ja Compafiia aprobé la elec 
cién de las calizas de la Isla Guarello, en el 
Archipiélago Madre de Dios, como Jas m4s apro 
piadas para servir de fundente en el Alto Horno 
y en los Hornos Siemens de la Planta, asi co- 
mo de. materia prima para industrias deriva 
das o complementarias, tales como las fabricas 
de cemento y de carburo de calcio. El yacimien 
to de la Isla Guarello es de una capacidad prac 
ticamente ilimitada, pues hasta la fecha se han 
reconocido 100.000,000 de toneladas de caliza, 
en uno de lox muchos afloramientos existentes. 
Los consumos iniciales de la planta de acero 
seran de unas 100,000 toneladas anuales, cal 


culandose que Hegarfn en el futuro a 300,000 
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pues se afirma que tiene 

nato de calcio superior a fi 

la estructura como por su composicién se 

ta muy bien para usos 

cién de carburo, abonos, cemento y 

ductos. Actualmente, trabajan en la 
rello mfs de 10Q personas, y las ; 
ejecutan de acuerdo con los planes que permi- 


tan el abastecimiento oportuno de piedra ca- 
liza. 


Durante 1948 se difieultades 
para el aprovisionamiento de ladrillos de cons 
truccién, en atencién a que los que se fabrican 


de la Planta de San Vicente. No fue posible 
interesar a particulares para establecer una 
fabrica de estos ladrillos de construccién, de- 
bido al monto de la inversién requerida. Des 
pués de varios estudios se lleg6 a la conclasién 
de que la mejor solucién era instalar una fé4- 
brica en la misma planta, con las instalaciones 
minimas, y cuya produccién se destinaria a la 
construccién tanto de la planta como de las 
industrias derivadas y de la poblacién, con 
ana capacidad de unos 20,000 ladrillos diarios, 
Esta ffbrica entré en operacién a principios 
de noviembre de 1948, y actualmente est4 pro- 
duciendo unos 12,000 ladrillos diarios. 


~ A fin de atender otras demandas inmediatas 
de la faena de construecién, se construyeron 
una planta de oxigeno y acetileno, una ffbrica 
de tubos de cemento y una de pilotes y postes 
de concreto. En mayo de 1948 inicié su trabajo 
la planta de oxigeno, y en noviembre la de ace- 
tileno, las que han continuado su operacién 
* hasta la fecha. Asimismo, en la planta de tubos 
fle cemento armado se ha fabricado, durante 
1948, la totalidad de los tubos requeridos para 
la construccién del alcantarillado. La totalidad 
de los pilotes necesarios para la comvactacién 
de los suelos de fundacién, asi como los postes 
de concreto armado para la construccién. de la 
red de distribucién de la energia elétrica, se 
han construido en la fabrica de pilotes y pos 
tes de concreto. 

El 25 de marzo del afio de 1949, la CAP 
firmé un contrato con la firma Bethlehem Chi- 
le Iron Mines Cémpany, para la explotacién fu- 
tura de] yacimiento de hierro de El Romeral, 
con objeto de abastecer las necesidades a largo 
plazo de mineral de hierro a un costo minimo 
por tonelada, y para continuar las operaciones 
de la Bethlehem en Chile ms all4 del agota- 
miento de la mina de El Tofo. Este acuerdo tie 
ne importancia para el desarrollo de la indus- 
tria siderfrgica, pues le asegura el aprovecha- 
miento de mineral de hierro por un minimo de 
20 afios, una vez que se hayan agotado las re- 


servas de mineral en actual explotacién de El 
Tofo, lo se prevé para dentro de los préximos 
10 afios. 


VENTA DE PRODUCTOS 


Respecto a la venta de los productos que 
elaborar4é la Planta de San Vicente, la CAP 
acordé celebrar un contrato de distribucién con 
varias firmas comerciales, que habian suscrito 
capital de la CAP en el periodo inicial, conside- 
rando, adem4s, la venta directa por la CAP a 
las industrias desarrolladas por la CORFO, 
a ciertos accionistas, como las empresas produc. 
toras de salitre y de cobre, a los consumos en 
obras pablicas ejecutadas por la admiaistracién 
fiseal y con intervencién de la Direccién Gene. 
ral de Aprovisionamientos de] Estado, y a las 
industrias derivadas de la siderargica ubicadas 
en e] Departamento de Talcahuano. 


INDUSTRIAS DERIVADAS Y 
COMPLEMENTARIAS 


La CAP ha celebrado un contrato la Fa 
brica Nacional de Carburo y Metalu para 
instalar en San Vicente una fAbrica de carbu- 
ro de calcio y ferro-aleaciones, con capacidad 
para abastecer las necesidades del pais y para 
calcinar la caliza que requiera la CAP para su 
planta de acero, 

También la CAP ha continuado gestiones 
para la instalacién de diversas otras industrias, 
muchas de las cuales se encuentran en avan- 
zado estado de estudio, como son una fabrica 
de cemento; una de alambres y productos de 
alambre; otra de cafierias soldadas y de ajus- 
tes (fittings) y otros productos de fundicién 
maleable; una m4s de pernos, tuercas, remaches, 
tornillos y productos similares ; otra de produc- 
tos de forja; una fundidora de piezas de hierro 
y acero; otra mds de cafios de hierro centri- 
fugado, de estructuras metdAlicas (edificios. 
puentes, torres, etc.), de maquinaria agricola e 
industrial, y de hierro y acero enlozados. 

Entre las industrias que aprovechan sub- 
productos de la planta, se encuentran la fAbri- 
ca de productos quimicos derivados de la desti- 
lacién del carb6n de piedra en la coqueria. 
Finalmente, enfre las industrias complementa- 
rias, se encuentran la ffbrica de ladrillos y 
materiales refractarios y la refineria de zinc. 

En relacién con el desarrollo de las indus- 
trias sefialadas, la CAP ha estudiado un pro- 
yecto de Zona Industrial en los terrenos adya- 
centes a la planta siderirgica. Esta Zona. de 
considerable extensién, contar4 con toda clase 
de facilidades para la instalacién de fAbricas, 
como son: caminos (a Concepcién, Taleahuano 
y San Vicente), red de desvios ferroviarios, 
servicios de aguas, alcantarillado, energia eléc- 
trica, aprovechamiento del muelle de la CAP 
ete. 

t 
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tes, la CAP ha adoptado las siguientes medi 


cién de la planta, fue necesario construir un 
campamento provisional para dar habitacién 
a una parte de esos obreros. Se construyeron 
3 pabellones para solteros y 36 pabellones para 
casados, que en total dan habitacién a 1,100 
personas entre los obreros, y que se calcula 
alcanzarfn para una poblacién de 3,500 perso- 
nas, incluyendo a los familiares. Se habian 
construido 40 casas para capataces, y habia 
40 m&s en construccién, muy pronto listas para 
ser habitadas, Ademf4s, se construy6 una escue- 
la para 300 alumnos por turno, un local para 
pulperia y otro para una cocina central, una 
Tenencia de Carabineros y habitaciones para 
24 carabineros, un restaurante, 3 locales para 
lavanderias, bafios, hogar social, etc. 


b) Habitaciones para personal extranjero. 
—Una condicién establecida en los contratos 
del personal téenico que debe traerse del ex: 
tronjero, tanto para la construccién como para 
la puesta en marcha de la planta, es la de 
proporcionar habitaciones adecuadas, lo cual 
ha resultado muy dificil en vista de la falta 
casi absoluta de disponibilidad en esta materia, 
en las ciudades vecinas. Asi, la CAP ha tenido 
que adquirir y terminar por su cuenta varios 
edificios de departamentos, que se encontraban 
incone]lusos desde hace varios afios en Concep- 


que, con 
de hotel, permitiran la solucién de! proble- 
de la habitacién establecida en los contra- . 


se instalaran en la Zona Industrial adyacente, 
y la imposibilidad préctica de encontrar una 
solucién adécuada a estas necesidades por .me- 
dio de ampliaciones de las ciudades vecinas, 
hna llevado a la CAP a emprender la realiza- 
cién de un proyecto que satisfaga ampliamente 
todos los requerimientos, tanto desde el punto 
de vista social como del de comodidad y econo- 
mia. 

El proyecto consiste en construir, por eta 
pf vetoes e-beam ag tw Regma 

Higueras, que la Compafifa adquirié y que 
se encuentra vecino a la planta. Esta Villa, 
que se proyecta construir para una capacidad 
de 30,000 habitantes, estar4 integrada por cua- 
tro unidades vecinales, de poblacién de 7 a 8 
mil habitantes cada una, y un centro civico 
comin. 

Para la realizacién de este proyecto, la CAP 
ha hecho diversas gestiones, por las cuales ha 
obtenido que la Caja de la Habitacién Popular 
y la de Empleados Particulares hayan acorda- 
do, en principio, construir 500 y 200 casas res- 
pectivamente, una vez que puedan adquirir de 
la CAP los terrenos urbanizados  necesarios. 
Para los trabajos de urbanizacién, la CAP con- 
tar4 con la ayuda de la Corporacién de Recons- 
truccién y Auxilio, que ha consultado en su 
presupuesto las sumas iniciales para otorgar 
préstamos destinados a esos trabajos. 

La Compafiia esperaba iniciar en la prima- 
vera de este afio los trabajos de construccién 
de esa Villa, 
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LISTA DE LA OFICINA REGIONAL 
DEL TRABAJO DE TURIN, ITALIA 


1. Inpusrria. vinicona. 


COLLO, Luigi. 


Lugar y fecha de nacimiento: Caignano, 14 de 
julio de 1898. 

Domicilio: V. del Collegio 24, Moncal‘7vi. 

Titulo profesional: Endlogo. 

Puestoe que ha ocupado: Titular de la fabrica 
de vinagre del Africa Oriental. 


FERRANDO, Carlo. 


Lugar y fecha de nacimiento: Vercelli, 8 de jug 
lio de 1923. 

Domicilio: V. Randaccio 2, Vercelli. 

Titulo profesional: Perito agr6énomo; especia- 
lista en vinicultura y enologia. ° 

Puestos que ha ocupado: Director técnico de la 
firma vinicola FERRANDO, de Vercelli. 


MORANO, Natale Piero. 


Lugar y fecha de nacimiento: Monealieri, 6 de 
marzo de 1920. 

Domicilio: V. Niazza 78, Turin. 

Titulo profesional; Endélogo. 

Puestos que ha ocupado: Propietario de fabri 
ca elaboradora de vinos y licores. 


TRIPIANO, 
Lugar y fecha de nacimiento: Palermo, 9 de ju 
lio de 1922. 
Domicilio: ©, Stupinigi 213, Turin. 


Titulo profesional: Perito agrénome enotécni 
co (endlogo). 


Edoardo. 


” 


2. Curripuria. 
BACENETTI, 
Lugar y fecha de nacimiento: 
de abril de 1923. 
Domicilio: V. Morghen 25, Turin. 
Titulo profesional: Téenico eurtidor. 


GEREMIA, Pier Luigi. 


Angelo. 


Villadossola, 11 


Lugar y fecha de nacimiento: Turin, 25 de sep 
tiembre de 1921. 

Domicilio: V. Bagetti 12, Turin. 

Titulo profesional: Perito quimico curtidor. 


mori fen essen tape mrermrin Green oF 


penne eaves ease. 


TORNATO, Paolo. 


Lugar y fecha de nacimiento: Sayona, 30 de ju- 
nio de 1915. 

Domicilio: C. Duca degli Abruzzi 57, Turin. 

Titulo profesional: Perito quimico curtidor, 

Puestos que ha ocupado; Concerie Italiane Riu- 
nite (teneria), Turin, 


3. Inpustria Quimica, 
ACATINO, Maurizio. 


Lugar y fecha de nacimiento; Turin, 9 de sep- 
tiembre de 1920, 

Domicilio;: V. P. Bagetti 27, Turin. 

Titulo profesional: Perito ‘quimico industrial, 
especialista en quimica industrial y colo- 
rantes. 

Puestos que ha ocupado;: 8, A. I. P. O., Via 
Viotti 4, Turin, 


ALBERTI, Giovanni. 


Lugar y fecha de nacimiento: Turin, 6 de fe- 
brero de 1925. 

Domicilio: V. Bluini 73, Turin. 

Titulo profesional: Perito quimico. 

Puestos que ha <a Montecatini. 


ANDRIONE, 


Lugar y fecha de nacimiento: Loano (Savona), 
29 de noviembre de 1901. 

Domicilio: V. Pinerolo Susa 20, Avigliana. 

Titulo profesional: Perite quimico analista, in- 
dustrial y fisico, 


BAMBI, Mario. 


Lugar y fecha de nacimiento: 
noviembre de 1924. 

Domicilio: V. Saluzzo 30, Turin. 

Titulo profesional: Doetor en quimica indus 
trial. 


. Cesare, 


Viareggio, 4 de 


BELLO, Michele. 
Lugar y fecha de nacimiento: Turin, 10 de sep- 
tiembre de 1921. 
Domicilio: C. Unione Societica 159, Turin. 
Titulo profesional: Perito en quimica indus- 
trial. 
BERTINI, Giovanni. 


Lugar y fecha de nacimiento: Turin, 27 de ene- 
ro de 1926. 
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Domicilio: V. Muriaglio 1, Turin. 
akg profesional: Perito en quimica indus- 
1, 


CATTRO, Giorgio. 


Lugar y fecha de nacimiento: Turin, 10 de mar- 
7) de 1921. 

Domicilio: V. Malta 46, Turin. 

Titulo profesional: Titulado en Quimica Pura. 


COURTIAL, Enrico. 


Lugar y fecha de nacimiento: Turin, 12 de ju- 
lie de 1915. 

Domicilio: V. Verrer 18, Turtn. 

Titulo profesional: Quimico tintorero y de co- 
lerantes sintéticos. 

Puestos que ha : Boletti & Colori Ani- 
lina, I. P. ©. A. (Ind, Piem, Colori Anitia, 
cotonificio), Valle de Susa. 


CONTO, Lamberto. . 


Lugar y fecha de nacimiento: La Spezia, 26 de 
julio de 1902. 

Domicilio: Cuceglio Canay. 

Titulo profesional: Quimico especialista en ex- 
tractos y aceites esenciales. 

Puestos que ha ocupado: Propietario de elabo- 
radora de extractos y aceites. 


NEGRO, Giuseppe. 
Lugar y fecha de nacimiento; Turin, 17 de ene- 
ro de 1921, 
Domicilio: V. O. Vigliani 14, Turin. 
Titulo profesional: Perito técnico quimico. . 


4. INDUSTRIA FARMACKUTICA. 
BELIUS, Primo. 


Lugar y fecha de nacimiento;: 8. Giustina Bel- 
lunese, 

Domicitio: V. Nazzini 39, Turin. 

Titulo profesional: Quimico farmacéutico. 


th. INDUSTRIA TEXTIL. 
AILLAUD, Ermando Davide. 


Lugar y fecha de nacimiento: Lucerna, 8. G. 
Domicilio: V. lL. Tekas 19, Lucerna. 
Titulo profesional: Ingeniero mec&nico textil. 
Puestos que ha ocupado: Officine Tessili Omi- 
ta, de Albate, Como. 
MAZZARELLI, Gian Luigi. 
Lugar y fecha de nacimiento: Turin, 21 de ma- 
yo de 1515. 
Domicilio: Corso A. Pieco 15, Turin. 
Titulo profesional: Ingeniero mecdnico textil 
Puestos que ha ocupado: BR. I. V. Officine de 
Villar Perosa. 


NAFERILLE, Giovanni, 


Lugar y fecha de nacimiento: Bussoleno, 29 de 
enero de 1898. 


Domicilio; Corso G. Cesare 135, Turin. 
Titulo profesional: Dirigente técnico.mecinico 
en construccién de méquinas textiles. 


6. LNDUSTRIA DEL HIBRRO Y DEL ACERO, 
AGOSTO, . Benedetto. 


Lugar y fecha de nacimiento: Bra (Turin), 2 
de marzo de 1903. 
Domicilio: Strada Crocera Burdina, Bra Pol- 


lenzo. 
Titulo profesional; Director tééecnico, experto 
en acero y mezclas ligeras, x 
Puestos que ha ocupado: F, 1, A. T. Mirafiori, 
Turin ; Officina Morando, Turin. 


ANDREOTTI. Carlo. 


Lugar y fecha de nacimiento: Lerici, 18 de ene- 
ro de 1918. 

Domicilio: Via Giolitti 14, Turin. 

Tttulo profesional: Ingeniero mecinico. 


BALOOCO, Michele. 


Lugar de nacimiento: Saluzzo. 

Domicilio; V. Bruino 1, Corbassano. 

Titulo profesional: Mecdnico tééenico de Pri- 
mera. 


BORTIGNONI, Innocenzo. 


Lugar y fecha de nacimiento: Turin, 19 de ju- 
lio de 1922. 
Domicilio: V. A, Saffi 2, Turin. 
Titulo profesional; Ingeniero mecdnico. 
SB: que ha ocupado: F, 1, A, T. Mirafiori, 
urin. 


CASO, Alfredo. 


Lugar y fecha de nacimiento:. Salerno, 18 de 
octubre de 1901. 

Domicilio: R. Umberto 38, Turin. 

Titulo profesional: Ingeniero mecdnico. 


CIVRARIO, Pietro. 


Lugar y fecha de nacimiento: Francia, 10 de 
junio de 1912. 

Domicilio: C. R. Margheritta 92, Turin. 

Titulo profesional: Téenico en terrajas. 


D’ALESSIO, Michele. 
Lugar y fecha de nacimiento: Torre del Greco, 
17 de enero de 1921. 
Domicilio: V. 8. Lucia 38, Mathi Canay. 
Titulo profesional; Téenico titulado en ingenie- 
ria. 


DATTRINO, Alberto. 


y fecha de nacimiento: Asigliano Verc.. 
14 de febrero de 1893, 
Domicilio: C. G. Cesare 119, Turin. 
Titulo profesional: Ingeniero mecfnico electro- 
téenico. " 
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DE MICHELIS, Marcelle. 


Lugar y fecha de nacimiento: Pianezza, 22 de 
marzo de 1912. ' 

Domicilio: V. Ormea 135, Turin, 

Titulo profesional: Jefe téenico de mecénica de 
precision. 

Puestos que ha ocupado:; Razén Social “Bela- 
ti”, Turin. 


FORTUNATO, Pietro. 


Lugar y fecha de nacimiento: 10 de enero de 
1914, 

Pomicilio: V. G. Casalis 41, Turin. 

Titulo profesional: Jefe téenico de construc. 
ciones en espiral, 

Puestos que ha ocupado; Mollificio Ttaliani, 
Fortunato & C. 


GASPARINI, Angelo. 


Lugar y fecha de nacimiento; Lucerna, Suiza, 9 
de junio de 1893. 

Domicilio: Case Popolari 28, Susa. 

Titulo profesional; Jefe distribnidor de fabri- 
ca de tubos metalicos. 


GIAMBELLI, Davide. 


Lugar y fecha de nacimiento; Turin, 6 de di- 
ciembre de 1901, 

Domicilio: C. Lecce 25/1, Turin, 

Titulo profesional: Jefe téenico de fundicién 
de aluminio, 


1USSO, Luigi. 


Lugar y fecha de nacimiento: Chiarmacis (Udi 
ne), 18 de diciembre de 1910. 

Domicilio; V. Ghioroni 11, Turin. 

Titulo profesional: Calibrador de tubos de 
hierro, 

Puestos que ha ocupado: P. ¥. A. 'T., Herrertia, 
Turin. 


IVALDI,. Tito. 


Lugar y fecha de nacimiento: Alejamiria, 6 de 
diciembre de 1921. 

Domicilio: Massena 34-p. Pagella, Turin. 

Titulo profesional: Ingeniero aerondutico. 


OREILLER, Fernando. 


Lugar y fecha de nacimiento; Turin, 17 de abril 
de 1921. 

Domieilio: Monte Grappa 80, Turin. 

Titulo profesional; Ingeniero mecdnice proyec 
tista y organizador. 

Puestos que ha ocupado: Off, Savigliano ; Soc. 
8. I, M. B. I.; Soe. Michelin Italiana. 


SAITTA, Franceseo. 


Lugar y fecha de nacimiento:, Monreale, 4 de 
septiembre de 1907. 

Domicilio: Cardinale Alimonda 7, Turin. 

Titulo profesional: Ingeniero electrotécnico, ex- 
perto en instalaciones quimicas. 


ACQUARONE, Merecellino. 


Lugar y fecha de nacimiento: Turin, 24 de no- 
viembre de 1921. 

Domicilio: V. Genola 22, Turin. 

Titulo profesional; Fundidor. 

Puestos que ha ocupado; Westinghouse, Turin. 


AGLIANO, Paolo. 


Lugar y fecha de nacimiento: Neviot (E.U. A.), 
22 de noviembre de 1915. 

Domicilio: V. Belmonte 14, Turin. 

Titulo profesional: Fundidor. 


BARBERIS, Renato. 
Lugar y fecha de nacimiéento: Turin, 8 de fe 
brero de 1924. 
Domicitio: V. Gioberti 61, Turin. 
Titulo profesional: Fundider. 


BERTOLINO, Giovanni. 


Lugar y fecha de nacimiento;: Trapani, 4 de oc- 
tubre de. 1902. 

Domicilio: V. G. Mameli 11, Turin. 

Titulo profesional: Fundidor. 

Puestos que ha ocupado: F.1..A. T., Fundicién 
Ghisa, de Turin. 


BIANCHERO, Giovanni. 


Lugar y fecha de nacimierto; Turin, 22 de oc- 
tubre de 1904, 

Domicilio: C, R. Margheritta 191, Turin. 

Titulo profesional; Fundidor de metales, 


BINARONI, Angelo. 
Lugar y fecha de nacimiento: Persugas (Sassa- 
ri), 23 de marzo de 1902. 
Domicilio: V. 8S. Anselmo 13, Turin. 
Titulo profesional: Fundidor. 
BONERA, Luigi. 
Lugar y fecha de nacimiento; Lograto, 14. de 
diciembre. de 1897. 
Domicilio: V. Magenta 6, Turin. 
Titulo profesional: Fundidor. 


BORGO, Francesco. 


Lugar y fecha de nacimiento: Turin, Castagno- 
le Monferrato, 1909. 
Domicilio: Strada Chieri 210, Turin. 
Titulo profesional; Fundidor. 
BORLA, Vincenzo. 
Lugar y fecha de nacimiento: Turin, 24 de ju 
nio de 1909. 
Domicilio: V. Rivarossa 22, Turin. 
Titulo profesional: Fundidor. 
BUGELLI, Elio. 
Lugar y fecha de nacimiento: Bagni Lucca, 26 
de marzo de 1914. 
Domicilio: V, Moretta 18, Turin, 
Puestos que ha ocupado: 8. A, T. L., Turin. 
Titulo profesional; Fundidor. 
(Concluira ) 
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Mercado de Bélgica 





INFORME DE AGOST O DE 1950 


EL COMERCIO EXTERIOR DE LA UNION 
ECONOMICA BELGOLUXEMBURGUESA 
EN JUNIO Y EL PRIMER SEMESTRE 
DE 1950 


Segin los datos que mensualmente pooper. 
ciona el Institute Nacional belga de 
tica, el comercio exterior de la Unién Econ6- 
mica Belgoluxemburguesa se ha establecido 
aproximadamente como sigue, al finalizar el 
mes de junio: 





Concepto Toneladas 1,000 Fre. 





Importaciones ordina- 
rias 


7.360,994 
Importaciones 


tempo- 
611,728 


7,972,682 





Exportaciones ordina- 
rias 


6.070,306 
663,904 





6,734,210 


Por io tanto, las cifras globales 
Alientes al primer semestre del presente afio se 
establecen como sigue: 





Concepto Toneladas 


1,000 Fre. 





Importaciones ordina- 


rias 41.220,085 


3.130,800 
44.350,891 





Exportaciones ordina- 
rias 35.533,374 


3.665,086 





8.072,018 39,198,460 


Las cifras globales que siguen dan una idea 
sobre la evolucién del eomercio exterior de la 
Unién Econémica Belgoluxemburguesa, regis 
trada en el transcurso de los Gltimos afios y 
el primer semestre de 1950 (promedios men- 
suales) : 


IMPORTACIONES 


2.432,000 toneladas por valor de 7,293 millones de francos 
2.296,000 toneladas por valor de 6,810 millones de francos 
ler. semestre 1950: 2.302,000 toneladas por valor de 7,387 millones de francos 


EXPORTACIONES 
PR Pree 1.258,000 toneladas por valor de 6,177 millones de francos 


1949 


1.210,000 toneladas por valor de 6,649 millones de francos 


ler. semestre 1950: 1.350,000 toneladas por valor de 6,548 millones de francos 
EXCEDENTES DE IMPORTACIONES 


1,116 millones de francos 
ler. semestre 1950. 839 millones de francos 


Como puede verse por las anteriores cifras 
del comercio exterior, la situacién parece ha- 
ber evolucionado de manera menos favorable 
durante e] primer semestre del afio en curso, 
comparandola con el afio 1949, pues el pro- 
medio de las importaciones subié, mientras que 


_mestré. del. afio actual... 


161 millones de francos 


—— 


el de las exportaciones guardé m4s.o menos el 
mismo nivel. De modo que el excedente: de las 
importaciones, cuyo promedie mensnal era de 
161 millones. de francos belgas en 1949, subié 
a 839 millones de francos asa eh primer se. 
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de hacienda o de ceria... 


SECCION I1,-Productos vegetales. 
6) Productos coloniales . ts 


eer eee. 
minerales, aceites mi- 

y otras betuno-| 

nas © fésiles.... Sia Baia Oe 

—— IV.—Productos de la indus- 





8) Fins roca 
de ia industria slimen- 





de piel .o euero.. 
SECCION VIII.—Productes de la in- 
dustria texti. 
fats ene » ents aptitictad .. 
erimes, pelos pep 





SECCION X.-Maderas, articulos de ma- 
dera © corcho 


SECCION XI.-Caueho y articulos de 
caucho. be 


SECCION XIL~-Papeles y sus aplica- 
crones. 
a) Papel y cartén, artioulos de dichas 
») Ariteulos ae iibreria "product 
) y 08} 
de las artes grificas : : 
ao XIV.—Vidrios y articulos| 





~" oe XV.-Meales y artiewlos de 
6) 5) Hierro y acero. 
g) No especificados ; 
SECCION XVI.-Méquines, instrumen-| 
fos y @ ; material eéctrice. : 
a) © méquinas, aparatos, pie-! 


sas sueltas 
b) Saquines y aparatos eléctricoa y 
electromecinicos, piezas sue!tas. 


SECCION XVIII. i. -Oetagr ts, inatrumen-| / 


: ntos no especificados “| 


| —-- ee 


ase 


de legumbres, ete...}...-++.- 

















115 | 











1,466 | 

















171,376 


13,865 









































BECCION VII-Cwerss, peleteria y ar- 
theulos de estas matersa:: 





de piel o cuero..,. |) 
SECCION vit. ~Productoe de la in-| 
dustria textil 


? s 
@> Huatas, aan ete 

SECCION X.-Maderas, articulos de ma-| 
dera @ corcho. 


eee! yy XI—Cauche y wteaice de 


— XIL~Papeles y sus aplica-| 
a) 2) Papel ». Y cartén, articulos de dates] 
b) Artioaloe de librerfa productos) 

de las artes wifiess r 


SECCION —. ~Artleulos de piedra y 
otras materias, |: vane / 
@) Piedras pree ‘ at 
b) Articulon de piedra. ; onet 

e) Cerdémicas sored 
qeqgion XIV.-Vidrios y artieten| 
coor XV. Measles vy articulos de 
metal: 
6) Hierro y acero.. 
@) No especificados. . 
SECCION XVI. me a > pp tnatrumen 
» ee a “ 
nicos, too 


BECCION XVIII -Redojeria, énatrumen- ) 





no : ”y A, 
SECCION XVILI.-Vehieulos 
4) Au.oméviles, vicicletas.. 
































10.939 i 7171 














TOMO III 


Noviembre de 1950 - 


. 


NUM. 1) 





INDICE DE VOLUMEN Y DE PRECIOS 
DE LAS IMPORTACIONES Y DE LAS 
EXPORTACIONES 


Calculando los precios sobre la base 1948 
igual a 100, se nota que las importaciones su- 
frieron fluctuaciones importantes en el curso 
de los filtimos meses: aleanzaron el nivel mas 
bajo en febrero (indice 88) y en abril (91), 
para llegar al mds alto en marzo (indice 112). 
El indice promedio para el primer semestre del 
presente afio se eleva a 100, de manera que las 
importaciones de la Unién Econémica 
luxemburguesa, referentes a esta tem 
se efectuaron sobre la misma base que en 1948. 
Comparado con 1949, dicho indice subié 5 
puntos. 

E] acrecentamiento de las importaciones se 
debe sobre todo al aumento de las importacio- 
nes de productos semifabricados o que deben 
utilizarse como materias auxiliares en la pro- 
duecién (indice promedio: 114, contra 103 en 
1949). Las importaciones de bienes destinados 
a los productores y a los consumideres dismi- 
nuyeron ligeramente. 

Aunque el valor absoluto de las exportacio- 
nes quedé sensiblemente en el mismo nivel que 
durante el afio 1949, se nota que, por lo que 


concierne al volumen, subié a 113, contra 108 
en 1949. Por lo tanto, las exportaciones be! 

registran un aumento de volumen y una dis- 
minucién de su valor, debido a la baja de los 


precios de las mercancias destinadas a-la ex- 
portacién. 

Por lo que se refiere a la evolucién de los 
precios de los productos importados y expor- 
tados, se nota lo que sigue: 

a) Durante el primer semestre del presente 
afio siguieron en alza los precios de los pro- 
ductos importados; en junio el indice se esta- 
blecié en 98, estando por lo tanto a un nivel 
mfs elevado que el promedio correspondiente 
al afio 1949; 

b) En la exportacién los precios 
bajando hasta el mes de marzo inclusive (indi- 
ce m4s bajo 84) ; después se registraron movVi- 
mientos de alza progresivos durante los meses 
de abril, mayo y junio. 


NATURALEZA DE LOS PRODUCTOS 
IMPORTADOS Y EXPORTADOS 


Comparativamente con el afio 1949, en el 
transcurso del primer semestre de 1950 se no 
ta una disminucién relativa de las importacio- 
nes de productos de alimentacién y bebidas 
(19.78% del total de las importaciones en 1950, 
contra 23.54% en 1949). 

Al eontrario, las importaciones de materias 
primas y de productos simplemente prepara- 


dos 77g pg mabe (46.3650, contra 43.36% en 
oe 
aumen te, y y pe. 

saron de 31.27% en 1949 a 32.61% en el trans- 
curso del primer semestre de 1950. 

preg eng importantes se notan en el 
reparto exportaciones segin las princi- 
pene senes Semen oa primer Inga hay 

una regresién considerabie de las ex 

nes de productos metalirgicos y de indus- 
tria de las fabricaciones metdlicas, cuyo pro- 
medio mensual hajé a 2,539 millones de fran- 
cos, contra 3,504 millones en 1949; en porcenta- 
jes dichas cifras hacen bajar su ingerencia en 
el total de las exportaciones de 52.7% a 38.8%. 
Por consiguiente, esta rama de la actividad 
industrial vuelve a ocupar el lugar que tenia 
antes de la guerra; s6lo la exportacién de m4- 
quinas. y aparatos ha podido mantenerse al ni- 
vel de los meses ant 

Sin embargo, las exportaciones de produc- 
tos textiles progresaron eonsiderablemente: 
pasaron de 1,309 millones de francos en 1949 
a 1,768 millones de francos en el transcurso 
del primer semestre del presente afio, o sea 
que, en porcentaje de ia totalidad de las ex- 
portaciones, subieron de 19.7% a 27.0%. 

Las otras ramas industriales registran tam. 
bién un ligero aumento. 


EL MERCADO AMBERENSE DE LOS 
PRODUCTOS COLONIALES 


Cacao,—Los precios del cacao se orientaron 
hacia el alza durante todo el mes, fluctuando 
entre 40.00 y 49.00 francos por kilo, CIF. Es 
de notarse, sin embargo, que este Gltimo pre- 
cio, aunque haya sido pagado por el producto 
para su exportacién, no se ha conseguido sobre 
el mercado interior. 


Café.—Por falta de arribos de mercancias 
a Amberes, el interés crecié aun mfs por los 
lotes disponibles, en un mercado siempre diri- 
gido hacia el alza. El] Robusta del Congo, gra- 
no gordo, se cotiz6 a 49.00 francos y el grano 
mediano a 47.00; el Ardbiga “Plantacién” se 
vendié de 65.00 a 68.00 franeos y el Ardbiga 
“indigena” de 62.00 a 65.00, por kilo, CIF Am- 
beres. ‘ 

Caucho.—Este mercado ha sido muy movi- 
do durante el mes y muy sensible a la influen- 
cia de los acontecimientos mundiales. Su va- 
lor tuvo fluctuaciones bruscas: los precios de 
las calidades R. 8. 8. y R. M, A. subieron has- 
ta 58.40 francos por kilo, CIF, para volver a 
bajar a 51.75. 


Fibras.—Con motivo del mejoramiento del 
abasto en yute bruto procedente de las Indias, 
al acercarse el momento de las nuevas cose- 
chas, la demanda ha sido un poco menos febril 
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por lo que respecta a las fibras del Congo Bel- 
ga, cuyos precios bajaron ligeramente para 
situarse, segin clasificacién y calidad, entre 
18.50 y 17.50 francos por el Urena; entre 15.25 
vy 14.25 por los Punga y entre 12.00 y 11.00 por 
los Ctittings, hilazas y fibras no especificadas. 


Aceites.—Segin la curva de los precios 
mundiales y por razén de importancia de los 
contratos suscritos con anterioridad, el mer- 
cado de los oleaginosos ha sido m&s calmado 
durante el mes de septembre. A fines de sep- 
tiembre se cotizaban en Amberes, por tonelada 
CIF: el aceite de cacahuate, base 3% FFA, 
maximo 5%, a 22,000 francos; aceite de ajon- 


joli; base 3% FFA, mfximo 5%, a 22,000; 
aceite de palmeras, base 7% maAximo 814%, a 


21,000; aceite de palma, base 7%, méximo 
814%, a 16,500. Todos los precios anteriores 
se entienden por tonelada, envase perdido.. El 
aceite de palma, a grahel, base 7%, maximo 
814%, a 16.500 francos. 


Maderas.—Se sostuvo bien la demanda de 
maderas congolesas; por falta de existencias y 
con motivo de la huelga que estallé a fines de 
julio y perduré todo el mes de agosto en el 
puerto de Amberes, no ha sido posible abaste- 
cerla. Los precios se eotizaron nominalmente, 
y se establecieron como sigue, las maderas des- 
arrolladas de 2 mm, por m4, sacadas de adua- 
na: Bobelé, 10.75 franeos; Bokelenge, 10.25; Bo- 
manga, 11.50; Bekonko, 10.50; [paki (eaoba), 
12.25; y Lolake, 11.00. 


Mercado del Canada 





INFORME DE JULIO DE 1950 


COMERCIO EXTERIOR DE ENERO A JULIO (EXCLUYVENDO EL ORO) * 
(En millones de délares canadienses) 





Concepto 


— - 


1947 





Con todos los paises: 


Importaciones para el consumo 
Exportaciones de produetos domésticos 


Exportaciones de productos extranjeros .... 


Total del comercio 
Balanza del comercio 


Con el Reino Unide: 


Importaciones para el consumo 
Exportaciones de productos doméaticos 


Exportaciones de productos extranjeros .... 


Total del comercio 
Balanza del comercio 


Con tos Estados Unidos: 


Importaciones para el consumo 
Exportaciones de productos domésticos 


Exportaciones de productos extranjeros .... 


Total del comercio 
Balanza del comercio 


1,483.5 
1,565.0 

19.8 
3,068.4 
i 101.3 


1,495.2 
1,651.0 

21.4 
3,167.5 
+ 177.2 


1,640.3 
1,665.9 

16,2 
3,322.4 
+ 41.9 


1,712.5 
1,684.3 
20.5 
3,417.4 
nS. 


168.5 
415.7 
OS 
585.0 

+ 248.0 


1,034.0 
765.0 
12.2 
1,811.2 
— 256.8 
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1,169.0 
795.3 
1138 
1,975.6 
— 362.5 


1,175.2 
1,073.1 

14.6 
2,262.9 
— 87.5 
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EXPORTACIONES CANADIENSES EN JULIO (EXCLUYENDO EL ORO) 
(En millones de délares canadienses) 


Senne ; Mes de julio De enero a julio inclusive 
1949 1960 1949 1960 








GRUPOS PRINCIPALES 


Productos agricolas 

Animales y productos animales 

Fibras textiles y sus productos 
Madera, productos de madera y papel 
Hierro y sus productos 

Metales no ferrosos y sus productos 
Minerales no metdlicos y sus productos 
Productos quimicos y sus derivados 
Mercaderias miseeléneas 





Total de las exportaciones canadientes 





AREAS GEOGRAFICAS 
Patses del Imperio Briténico: 
Reino Unido y Europa 
América 

Africa 





Total de los paises del Imperio Britdnico ... 


Paises extranjeros: 


Estados Unidos y Posesiones 
América Latina 

Europa 

Otros paises extranjeros 





Total de exportaciones canadienses a paises 
extranjeros i 1,061.9 





Total global de exportaciones canadienses ... a 253.7 1,665.9 





EXPORTACIONES CANADIENSES AL REINO UNIDO Y A LOS ESTADOS UNIDOS 
EN JULIO DE 1950 (EXCLUYENDO EL ORO) 


(En miles de délares canadienses) 


Reino Unido: 


Productos agricolas 31,364 
Animales y productos animales 7,375 
Fibras textiles y sus productos 43 
Madera, productos de madera y papel 10,917 
Hierro y sus productos 1,697 
Metales no ferrosos y sus productos 14,934 
Minerales no metdlicos y sus productos 954 
Productos quimicos y sus derivados 458 
Mereaderias misceldneas 2,813 





70,555 
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Concepto De come oun eee 





Estados Unidos: 


Productos agrico 74,602 
Animales y productos animales 95,416 


6,563 

379,674 

T1LAT7 

Metales no ferrosos y sus productos 111514 
Minerales no metdlicos y sus productos 24,427 
Productos quimicos y sus derivados 20,017 


11,861 
795,251 


IMPORTACIONES AL CANADA EN JULIO (EXCLUYENDO EL ORO) 
(En millones de délares canadienses) 








Reino Unido: 

Productos 

Animales y productos animales 

Fibras textiles y sus productos 
Madera, productos de madera y papel 
Hierro y sus productos 

Metales no ferrosos y sus productos 
Minerales no metflicos y sus productos 
Productos quimicos y sus derivados 
Mercaderias miscel4neas 





Estados Unidos: 


Productos agricolas 

Animales y productos animales 

Fibras textiles y sus productos 

Madera, productos de madera y papel 

Hierro y sus productos ..............+.. ‘. 
Metales no ferrosos y sus productos 
Minerales no metdlicos y sus productos 
Productos quimicos y sus derivados 
Mercaderias miscelAneas 








IMPORTACIONES AL CANADA PROCEDENTES DEL REINO UNIDO Y DE LOS 
ESTADOS UNIDOS, EN JULIO (EXCLUY ENDO EL ORO) 


(En miles de délares canadienses) 
GRUPOS PRINCIPALES 


Productos agricolas 29.1 41.1 
Animales y productos animales 4.0 4.7 
Fibras textiles y sus productos 26.0 26.9 
Madera, productos de madera y papel 6.5 78 
Hierro y sus productos 79.5 84.2 
Metales no ferrosos y sus productos 114 15.4 
Minerales no met4licos y sus productos 50.4 53.3 
Productos quimicos y sus derivados 9.9 12.6 
Mercaderias miscelAneas 14.0 13.5 





Total de importaciones para el consumo .... 230.9 259.5 
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Concepto 


De enero a julio inelusive 
1949 1950 





AREAS GEOGRAFICAS 
Patses del Imperio Britdnico; 


Reino Unido y Enropa »........4 ; 


Total de los paises del Imperio Britfnico .. . 


Patses extranjeros: 


Estados Unidos y Posesiones 
América Latina 


= ——- - — en 





160.4 1,170.1 
16.8 103.2 
6.3 a 51.0 
2.9 f 15.9 


186,3 


230.9 


1,176.3 
108.1 
50.0 
39,2 





1,340.2 


1,640.3 


1,378.6 
1,712.5 


Mercado de Cuba 





INFORME DE AGOSTO DE 1950 


El 26 de agosto el Gobierno de los Estados 
Unidos, por mediacién de su agencia oficial, 
la Commédity Crédit Corporation, y el Gobier- 
no de Cuba firmaron la venta de 600,000 tone- 
ladas de azcar cruda, a raz6n de 5.38 centavos 
de délar la libra, que representa para Cuba 
70 millones de pesos cubanos, En el contrato de 
referencia se especifica que los Estados Unidos 
garantizan a Cuba el abastecimiento de impor 
tantes articulos de primera necesidad, 


ARROZ 


Se reducen importaciones de arroz en el 
primer cuatrimestre de 1950: Cuba redujo sus 
importaciones de arroz un 24% durante los 
primeros cuatro meses de 1950, en comparaci6n 
con andlogo periodo de 1949; las importaciones 
en el cuatrimestre de enero-abril fueron de 
1.370,00 sacos, contra 1,800,000 en 1949. 


PETROLEO 


Las importaciones de petrélee en julio de 
1950 fueron de 628,442 kilos, comparados con 
76.036,061 en igual mes de 1949. De pettéleo 
combustible se recibieron en julio de este afio 


16.082,278 galones, contra 10.518,861 en julio 
de 1949, La importacién de petréleo para des- 
tilar fue de 5.219,010 galones, comparada con 
5.176,818 en igual mes del pasado afio. En. lo 
que se refiere a gasolina para motores, se im- 
portaron en julio de este afio 6.783,456 galones, 
comparados con ’7.507,759 en julio de 1949. De 
gasolina para aviacién de 100 octanos Hegaron 
287,146 galones, contra 188,495. 

En cuanto al ga#oil, se importaron en julio 
de este afio 924,181 galones, contra 357,909 
el afio 1949, en el mismo mes. 


PRECIOS DE ALIMENTOS 


PRECIOS DE LA ASOCIACION COMISIONISTA 
DEL COMERCIO EXTERIOR 


(Estos precios en mereancias de importa 
cién son a base de costo por 100 libras) 


Productos Ddlares 


Ajos norteamericanos Nim, 1 de 11.50 
é 16.00 

Ajos chilenos 

| eee a oe ee 

Bacalao de Noruega Superior 


16.00 
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Productos 


Chicharos enteros norteamericanos. ... 

Ohicharos partides norteamericanos. . . 

Cebollas amarillas norteamericanas. . 

Cebollas de California Australian 
Brown... .. 

Frijoles blancos chilenos 

Frijoles blanecos norteamericanos, de 
6.30 a... 

Frijoles colorados largos chilenos 

Frijoles colorados medianos de Estados 
gp REE Fone ea i ee a 

Garbanzos mexicanos 48/50 

Harina de trigo duro de primavera... 

Harina de trigo duro de invierno, de 


Harina de trigo duro de invierno (cle- 
ars). 

aHrina de trigo blando, de 9.00 a. 

Harina de trigo blando (clears) 


PRECIOS DE LA ASOCIACION LONJA 
DEL COMERCIO 


(Cotizacién para ventas al por mayor y de 


contado, realizadas entre almacenistas 
tadores asociados) 


Aceite: 
Soya en tambores, por quintal. 


Soya, en latas de 37 libras, por 
quintal 


Ajos: 

De California Nim. 1 medianos. 

Soya en tambores, por quintal. 

De Chile de 20 mancuernas.. . 

De Chile de 30 mancuernas... 

De Chile de 40 mancuernas.. . 

De Chile a granel, hnacal de 
23 kilos 

De Texas, sacos de 10 libras.. 

Italianos de 23 kilos, de 7.75 a. 

. 

Arroz: (segtin variedad y por- 
centaje de granos partidos): 

Largos Fortuna 

Largos Réxoro y Blue Bénnet, 
de 12.75 a 

Cortos, de 9.75 a 

Tipos. Valencia, de i 75 


Azrtecar: 


Refinada de primera, por quin- 


Centrifuga, saco de 325 libras. 


Bacalao: 
Noruega Imperial, caja, de 35.00 


Délars = =—s-_—- Productos 


Noruega- Universal, caja 
— Popular, caja, de 30.00 


Candi Imperial, caja 
CanadA superior, caja 
Canad corriente, grande, caja. 
Canada corriente, chico, caja. 


Chicharos: 
Partidos verdes, por quintal. .. 


Enteros norteamericanos, por 
quintal, de 7.25 a 


Cebollas: 
Norteamericanas amarillas, de 


Frijoles: 

Colorados largos Nueva York, 
por quintal, de 11.50 a 

Colorados largos de Chile, por 
quintal, de 12.50 a 

Colorados medianos norteame- 
ricanps, por quintal 

Negros del nuevos, 
quintal. . 

Mérrow Cristal, por eniatal.:; 


Blancos de Idaho, por quintal, 


= 


25.00 


26.00 


Bayes Villaricas nuevos, 
quletal. 2s: i. 5. Leet 


oferta. 
oferta. 
oferta. 
oferta. 
oferta. 


Garbanzos: 

Grandes nuevos, por quintal. .. 
Medianos, por quintal 

oferta. Chicos, por quintal 
oferta. 


8.00  Harina: 


De trigo, para pan 1? patente, 


saco de 200 libras, de 11.50 a 
De maiz, por quintal 


Jamon: 
De pierna, norteamericano, por 


De pierna, del pais, por quintal. 
De paleta del pais, por quintal. 


Manteca: 
Primera refinada, por quintal, 
Matz: 
Del pais, por quintal 
523 


3.30 
Sin oferta. 


12,75 
14.75 


10.00 
Sin oferta. 


8.75 
6.75 
17.75 


16.75 
15.75 


12.25 
Sin oferta. 
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Délares 


Norteamericanas N°’ 1-A, ‘por 
quintal. . 
Norteamericanas N° 1- US, ‘por 
Sin oferta. 


3.50 
Sin oferta. 


tal 
Del Canadé N® 1, por quintal. .. 


Pimientos: 
Del pais, 4, caja, Primera Fior. 


Del pais, 14, caja, Segunda Flor. 
Espafioles, Primera Flor 


Sal: 
Del pais, molida, saco de 180 
libras, de 3.95 a 


16.00 
15.00 
Sin oferta. 


Productos 
Sardinas: 
De California, ovaladas, segén 


Portuguesas, de 30 mm. ...... 
Marruecos, de 30 mm., de 14.75 


Tocino: 
De barriga norteamericano, se- 
gan tamaiio, de 32.50 a 


Butts norteamericano, por quin- 
gata 


Tomates del pais: 
Natural 100/4, caja 
Puré de 4, caja 
Puré de \, caja 
Puré de 1 kilo, caja 


Mercado de los Estados Unidos 





EL PASO, TEXAS 


(Agosto de 1950) 


METALES Y MINERALES 
INDUSTRIALES 


En julio se habia observado un aumento 
de cierta consideracién, en las importaciones de 
metales y minerales industriales procedentes 
de México, y esa situacién favorable se conso- 
lid6 durante los meses posteriores, ya que las 
fluctuaciones habidas son de poca monta, como 
podré apreciarse en los totales en kilogramos 


que siguen : 


Metal 


Acero. ... 
Arsénico. . . 
Cobre. .. . 
Meemato fidor... 5... ics saeagebece 
Estroncio mineral... . 
8.957,210 
52,960 


Las exportaciones a México tuvieron un 
movimiento semejante, es decir, se mantuvieron 
en el mismo nivel: 


i! hs. oe 5 0:6 bi0.0 35-4 
Hierro (pedaceria).............. 


1,016,760 


PINA 


En agosto se hicieron los Gltimos embar- 
ques de pifia fresea de la temporada, y pro- 
bablemente con ellos quede cerrada. La cifra 
exportada, en total, fue de 28,720 kilogramos, 
destinados integramente a los mercados de la 
localidad. 


PLATANO 


El mes de agosto se significé por la esta- 
bilizaci6én, ciertamente nada favorable, por lo 
bajo de las cifras, de los productos que nuestro 
pais exporta haLitualmente hacia determina- 
das regiones de éste. 

El plitano es un producto que tiene ase- 
gurado el mercado, y hoy por hoy parece que 
no se le presentan competidores. Sin embargo 
de tan favorable situaci6én, se ha notado un 
descenso considerable en la exportacién, ya que 
en agosto sélo se importaron de México 951,650 
kilos. 

Las causas de este bajo nivel son inexplica- 
bles, ya que la demanda es la misma, los pre- 
cios al menudeo los mismos (tres libras por 
25 centavos de délar) y la zona de distribu- 
cién igual. 
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PELICULAS CINEMATOGRAFICAS 


Los cines que existen en esta ciudad son los 
siguientes : Plaza, Ellanay, State, Texas Grand, 
Palace, Créwford, Yéndell, Pérshing, Valley, 
Colén y Alcdzar. 

Funcionan, ademas, los siguientes cines al 
aire libre: The Trail, Fiesta, Bronco, Bt Paso 
y Det Norte. 

De todos estos salones, e} finieo que exhibe 
peliculas en espafiol es el Teatro Colén, por 
pertenecer a una empresa mexicana, la de los 
sefiores Calderén. 

Durante el mes de agosto, las peliculas pe 
sadas en dicho teatro fueron las 
Un grito en la noche, Algo flota sobre el ague, 
Café de chinos y Puerta joven, Esta 


que fue la mds gustada, se presentaba por : 


segunda vez, 

Los periédicos que se editan en esta ciudad, 
dos en inglés y uno en espafiol, no publican 
crénicas, resefias o criticas de las cintas cine 
matograficas. “El Continental”, que es el pe- 
riédico en espafiol, publica solamente propa- 
ganda. 


COMERCIO CON MEXICO 
Producto Kilos 


IMPORTACIONES DE PRODUCTOR MEXICANOS 


Espato flior 

Estroncio nrineral. ... 

Fibra de henequén 
a ee ee ae ee 


Producto 


See, 


EXpoRTacionrs ACTA México 


Aceite de ajonjoli 
Aceite Diésel.... . 2... 6.66.50 ee 


Negro de humo 
PU A.A sain atns.omdatanniied 
Pedaceria de fierro 


Sulfato. 
Tablillas. . .. 
Trigo. .... 
Vinos. . 
Xantato. . 





SEUenLanl 


EN ESTA SBCCION SE PUBLICAN DISTINTAS FASES DZ LA LABOR DESARROLLADA 


EN EL 


EXTRANJERO POR Los ConsSULADOS DE 


DOCUMENTOS MAS IMPORTANTES 
PARA EXPORTACIONES MEXICANAS A LOS 
ESTADOS UNIDOS DE AMERICA 


Por la Srita. ZULEMA Mowpracon, del Consulado de México en San Antonio, Texas, E. U. A 


-Los documentos que el abastecedor mexica- 
no, srepresentante del exportador, o Agente 
Adwanah, debe preparar, con objeto de expedi- 
tar el despacho, transporte e- internacién de 
mercanefas a los Estados Unidos de Norteamé- 
riea, son varios. Cada uno desempefia una_im-; 
portante funcién por lo que se refiere al tra- 
yeeto de la mercancia, en todas sus fases, desde 
el punto de origen hasta su final destino, asi 
como. también para la tramitacién de su paso 
por los puertos fronterizos. 


FACTURA COMERCIAL 


Un documento esencial, en amparo de lox 
embarques para exportacién, es la factura co 
mercial, la cual contiene todos los datos rela- 
tivos & la operacién que se efectha entre el com- 
prador y el vendedor. Basicamente, este docu- 
mento es casi igual al que se formula en los 
casos de embarques locales; sin embargo, en 
vista de que es necesario incluir mayores por- 
ménores en el primero, resulta un poco més 
complicado. Aun cuando la referida factura 
solo concierne al comprador y al vendedor, pue- 
de-también ser de interés para algén tercero, 
como ocurriria con las compafifas de seguros 
y bancos, los que generalmente necesitan de- 
terminar el valor de los embarques. 


FACTURA CONSULAR 


La Aduana de los Estados Unidos requiere 
este documento con objeto de valorizar la mer- 
cancia de que se trate, cuando los derechos 
correspondientes exceden de la suma de 100 
délares, con excepcién de aquellos easos en que 
la mereancia est4é exenta de dicho requisito. 
Esta factura se formula de acuerdo con el re 
glamento oficial, y deberAé ser legalizada por 
el Cénsul de los Estados Unifios en el lugar 
mas préximo al punto de embarque. Sirve co- 
mo guia a los funcionarios aduanales para de- 
terminar los impuestos que causa la mercan- 


cia... Se _recomienda .a los interesados,. que 
deseen obtener datos pormenorizados relatives 
a facturas, tomar neta de lox Articulos 481 y 
482 del Codigo Adnanal, que podran consulitar 
en el “Custom House Guide”. 


LISTA DE EMPAQUE 


law Lista de Empaque es un documento que 
indica, articulo por articulo, el contenido de 
Jos fardos o cajas que fermen los embarques, 
a fin de que el consignatario pueda cotejarlos 
ab arribo de Jos mismos a su final destino, de- 
bientlo marcarse correctamente el peso y me 
dida;, de cada paquete, Una Lista: de Empa- 
que formulada en su debida forma facilita el 
movimiento de las mercancfas en todas las eta- 
pas de su trAnsito, evitando asi la necesidad 
de desempacar y volver a empacar. 


CERTIFICADOS DE SANIDAD 
O ANALISIS 


Otro documento que el exportador puede 
llegar a necesitar, por lo que se refiere.a cier- 
tas mereancias, es un Certificado de Andélisis 
o Inspeccién, ya que asimismo podra solicitar- 
lo algin banco interesado en la - operacién. 
Ciertas clases de mercancias requieren docu- 
mentos especiales en el punto de embargue, 
con objeto de comprobar la pureza del produc- 
to, impidiendo asi la introduccién en los Esta- 
dos Unidos de articulos perjudiciales.a la salud 
¥ al bienestar pfiblico en general. Por ejemplo, 
los comestibles, cosméticos y medicinas requie- 
ren certificados que deben ajustarse a las 
formulas de la Comisién Administrativa para 
Comestibles y Drogas (Food and Drug Admi- 
nistration) ; la carne, cueros y otros productos 
animales requieren certificados del Departa- 
mento de la Industria Animal (Bureau of Ani- 
mal Industry), los que deben obtenerse en el 
punto de origen. 
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CONOCIMIENTO DE EMBARQUE 


El Conocimiento de Embarque Maritimo es 
el recibo final que expide la compafifa naviera 
por la meena que recibe, 2 Fence 


Se requiere la entrega del documento original; 
debidamente endosado, para el recibo de la 

carga. 
Existen tres clases de Conocimientos de 
ashe que, en relacién con jos diversos mediox 
Se requieren para conducir las 


i om a Lappe a ot hottegibe, 


wage Ps 


nombre del consignatario o de , persona a "§ 
que habré de notificarse al recibo de la citada 


con in andiacion, *“RBCHRO. PARA and inva 


con la anetat 
QUE” -en determinado~ barco, ~reser- 
. vacién previa, asi como tambiéa eeEXPEDIDO 

A BORDO?,, el. que Guicamente. se ra en ie 
cuande Ja mereancia ya se entientra en Va 
propia embareacién. “Los Conocimientos )¢ 
Embarque Maritimos, expedidos envarias a 
pias, pueden ser “DIRECTOS” o “A -LA OR. | 
DEN”. Los primeros no sen peti nt a cten y 
generalmente especifican los nombres <del re- 
mitente y del consignatario, el cual podra ser 
e] propio exportador, su representante auteri- 
zado, Agente Aduanal o equivalente. En tal 
caso, no es necesaria la entrega del documento 
original para el recibo de la mercancia, a me- 
nos que se requiera para fines de identifica- 
eién; y, por lo general, se utiliza dnicamente 
en 10s casos en que no octrre participacién 
banearia, por lo que se refiere al financia- 
miento de las operaciones comerciales de que 
se trate. 

Los Conocimientos de Embarque “A LA 
ORDEN”, por to contrario, son negociables, y¥ 
el consignatario podraé endosarlos a la orden 
de cualquier otra persona, cuyo nombre neo -es 
necesario que aparezca en el documento origi- 
nal. Esta’ operacién de traspaso de propiedad 
de mereancias, mediante el endoso a que arriba 
se alude, es permitide para ahorrar tiempo y 
para facilitar los trAmites correspondientes. 


Atinados a aqgellos puntos ae: 
, mente toca Ja compaDia vaviera, y. s6lo cubren 


Sa para transportarlas de los puertos 
nérteamericanos a su Gltimo destino. 

En prea casos, el Conocimiento de Embar- 
que expedido en el extranjero estA combinado 
con el maritimo, y recibe el nombre de Conoci- 
miento de Embarque Directo, Los Conocimien- 
tos Maritimos pueden ser locales o directos, 
siendo el local el que ampara embarques des 
taria- 


‘el travecto por mar. El Conocimiento D 
+/cubrea ruta en su:totulidad, desde el puerto 
marftimo en el extranjero hasta su destino en 
algan punto del interior de los Estados Unidos. 


irecto 


POLIZA DE SEGURO 


La Poliza de Seguro Maritimo, expedida pa- 
ra proteger los embarqués eu transito,. consti- 
tuye un documento de los mds importantes. 
Los alcances de Ja Péliza de Seguro Maritimo 
varian en grado extremo, desde los mas fnfi- 
wos riesgos hasta la pérdida total de las mer- 
eancias: por ejeniplo, abandove de la embar- 
cacion, naufragio, fuego y choque, dafios por 
agua salada, contacto con otras clases de car- 
ga, robo, saqueo e incumplimiento de entrega, 
y la pérdida total o dafios por cualquier causa 
externa, 


E] seguro que ampara embarques destinados 
a ultramar_ es un asupte, técnico, por lo.que el 
exportador que deseonozca el procedimiento de- 
berd solicitar detalles de compafiias navieras 
acreditadas, sus representantes o agentes, 
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Legislacién Nacional 


para importar ejes para carros de ferrocarril. 
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DURANTE EL MES DE OCTUBRE DE 1950 
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Federal, durante el cuartoe trimestre del afio en curso. 











DIRECTORIO CONSULAR MEXICANO 


(Viene de la cubierta anterior 


ESTADOS UNIDOS DE NORTEAMERICA.— 
Washington, D. C.*—Consulados Generales: Chi- 
cago, Ill., 201 North Wells St., Suite 842; El Paso 
Tex., 910 East S. Antonio St.; Los Angeles, Cal., 
Pan American Bidg., 2% piso, 253 South Broad- 
way; Nueva York, N. Y., Sixty Wall Tower 
Bidg.. 70 Pine St.; San Antonio, Tex., “Casa de 
México 518 West Houston St.--Consulados 
de Carrera: Albuquerque, N. M., 1316 W. Central 
Ave Alpine, lex., 514A W. Main dst. P. O 
Box 1048; Amarillo, Tex., 322-323 Blackburn 
Bldg., P. O. Box 1083; Austin, Tex., 30) W. 19th 
St.; Brownsville, Tex., 206-207 Edificio Paname- 
ricano; Caléxico, Cal., 307 Ave. Sherman (Ap 
Postal 648, Baja California éxico); Cleve- 
and, Ohio, Public Square Bldg., Suite 507; Cor- 
pus Christi, Tex., 819 Jones Bldg., Chaparral and 
Peoples Sts.; Dallas, Tex. 1002-1004 Fidelity 
Bldg., 1000 Main St.; Del Rio, Tex.. Del Rio 
Furniture Store, Desp. 5-7-8, 536 South Main 
St.; Denver, Col., 406-412 Mercantile Bldg., 15th 
and Arapahoe Sts.; Detroit, Mich., 1016-1017 Fox 
| heatre Bldg., 3211 Woodwar Av.: Douglas, Ariz 
Brophy Bldg. Desp. 4; Eagle Pass, Tex., 455 
Main Street; Fort Worth, Tex., W. T. Waggoner 
Bidg., Room 902; Fresno, Cal., 212-213 Mason 
B ig 1044 Fulton St Galveston, Tex., 220-203 
Galveston Cotton Exchange and Board of Trade 
Bidg.; Harlingen, Tex., 403 W. Harrison St 
Houston lex 935-03) Me Esperson Bidg 
815 Walker Street Kansas Cit Mo, 706 
Waltower Bldg. E. 9th Walnut St.; Laredo 
lex., P.O Box 659. 1612 Farragut St.; McAllen 
Tex., 230-231 Masser Bildg., 22% Main St., P. O 
Box 38: Memphis, Tenn., Room 601-603 Mer- 
chants & Manufacturers Bldg., 198 So. Main St.; 

Edif. Staples Pac Desp. 205-206, 

St.; Nogales, Ariz., Edif. La Villa 

Morley Ave.; Nueva Orleans, La., 

534-535 Whitney Bank Bldg., St. Charles & Graves 
Sts.; Oklahoma City, Okia., Sul Local Bidg. & 
Loan Association; Filadelfia (Philadelphia), Pa 
2511 PS.F. Bldg, 12 South 12th St.; Fenix 
(Phoenix), Ariz., Winters Bldg. 39 West Adams 
St., Suite 113; Portland, Ore. 815 Dekum Bidg, 
519 SW. 3rd. Street; Sacramento 14, Cal., 1900 
Capitol Ave.; St. Louis, Mo., Suite 601-602 Mo 
Pacific Bidg, 1218 Olive St.; Saint Paul | 
Minn., Commerce Bldg., Room 405, 8 East Fourth 
Salt Lake City, Utah, Pacific National Life 

Of. Ne 300; San Bernardino, Cal., Mapes 
Suite 2021, 392 Court St.; San Diego 

901 Bank of America Bldg; San Fran- 

Cal., 315-320 Sheldon Bidg., 461 Mar- 
Tucson, Ariz., 553 South Stone Ave 
Consulad Honorario Bos- 

yy Milk St Buffalo, N. ¥ 708- 

709 Erie County Bank Bldg.; Miami, Fla., 1508-9 
Congress Bldg.. lil N. E. 2nd Ave.; Mobile, Ala 
ido; Norfolk, Va., 404 Western 

tsbur 301 Investment 

ce 3 208 


Tampa 


FILIPINAS 
Azcarrag 


Honorario 
Box 665 


Manila, 


FINLANDIA — 


Helsinki, Mi- 
kaelsgatan | 


FRANCIA Y POSESIONES.—Francia—Consulado 
General: Paris, 9 Rue de Longchamp.—Consula- 
do Honorari Marsella, 52 Rue St.-Savournin 


ARGELI Consulado Honorario 
Carnot 
GRAN BRETANA Y COMUNIDAD BRITANICA 
DE NACIONES.—REINO UNIDO.—Consulado 
General: Londres (S. W. 1.), 48 Montrose Place 
Consulados Honorarios: Birmingham, 66 Prade 
St.: Cardiff, 106 Bates St.; Hu 184 Victoria 
Ave 
DEPENDENCIAS BRITANICAS 
Bajo jurisdiccion del ¢ 
Nueva York, E. L. A 
63 Regent St 
Trinipan, B. W. | 
tspaha (Port of 
CANADA.—Ottawa*.—Consulado General 
506 Castle Bllg—Co» 


Argel, 19 Boulevard 


BerMubas, ISLAS 
onsulado General en 


Consulado 


Spain), 27 


Honorario: Puerto 


Henry St 
Montreal, 

ulado de Carrera: \|oron- 
to, Ont., 28 Adelaide St., Room Vancouver 
B. C., 163 West Hastings St, Of. 219-220—Con 
sulado Honorario: Quebec, 311 St. Joseph St 

CEILAN.—Consulado Honorario 
York St. Fort, P. O. Box 260 

UNION DE SUDAFRICA 
Ciudad de 
P U 30x 


GUATEMALA.—Consulado General: Guatemala, 6° 
Avenida | Norte-—Consulado de Carrera: Ayutia 
domicilio conocido; Malaact4n, Av. Central 84.— 
Consulados Honorarios: Mazatenango, Indepen- 
dencia 3); Puerto Barrios, Casa Dupplex, F. C 
Int. de Centroamérica; Retalhuleu, 4% Calle Po- 
niente / 

HAITI.—Puerto Principe 


HOLANDA Y POSESIONES 


ya* —Consulado Honorario 


Colombo, 19% 


—Consulado Honorario 


Cabo (Capetown), 15 Adderley St., 
1061 


* 


HOLANDA 


Amsterdam 


La Ha 


CURAZAO, GUAYANA 
rio: Willemstad 
HONDURAS.—T egucigalpa* 


rio: Puerto Cortés 
dro Su 


1TALIA.—Roma* 
Consulado 

LIBANO.—Beirut* 

MONACO (Principado de) 
Monaco Belgique 

NICARAGUA.—Managua*.—Consulado Honorario 
Corinto, Casa César Delgadillo & Co., Ltd 

NORUEGA.—Osilo* 

PANAMA.—Consulado de Carrera: Panama, Edificio 


“Bellavista”, esquina de Calle 46 y Via Espafia 
Consulado Honorario: Colén, Ave. del Prente 
9038 


PARAGUAY 
PERI l 
POLONIA 


PORTUGAL Lisboa * Con 
calle del Conde de 


HoLanpesa.—Consulado 


domiciio conocido 


Honora- 


Consulado Honora- 
domicilio conocido; San Pe- 
a (Agencia Consular), 9% Avenida 20. 

Consulado 
Honorario 


General 
Turin 


Genova 


Consulado Honorario 


Bouiev ard 


Asuncion* 


ulados Honorario 
Cantanhede Nim 
p. Postal 15; Oporto, Rua Infante 
Punta Deigada, Isla de San 
a-do-Porto, Isla de Sta. Maria, 


rique 39 
y Vi 
Azores 


sLICA 


domiucillos conocidos 


DOMINICANA.—Ciudad Trujillo* 


isulado de Carrera: Estocolmo* 


ado Honorario: Ginebra, | 


UNION DI 
TICAS 


AY —Consulado Honorario 
18 de Julio 1333 (Palacio Diaz) 


REPUBLICAS SOCIALISTAS SOVIE- 
Moscou* 


Montevideo, 











imprese en los 


Talleres Graficos de la Nacién 





